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ailport, 21 Kasım 2025 tarihinde 
gerçekleşen ilk tren seferi ile demir 
yolu terminal operasyonlarına 
başladı. Terminalden gerçekleştiri-

len bu ilk hareket, Railport’un faaliyete geçiş 
sürecinde önemli bir aşamayı işaret ederken, 
Türkiye’nin intermodal taşımacılıktaki kapa-
sitesinin güçlendirilmesine yönelik önemli 
bir adım niteliği taşıyor.

İlk seferin işletimi köklü geçmişi, yaygın 
terminal ağı ve intermodal taşımacılık 
alanındaki güçlü tecrübesiyle tanınan 
demir yolu operatörü Metrans tarafından 
yürütüldü. Bu iş birliği, Türkiye ile Avrupa 
arasındaki yük taşımalarında demir 
yolu kullanımını destekleyen stratejik 
bir başlangıç olarak değerlendiriliyor. 
Railport’un yüksek standartlarda tasarlanmış 
terminal altyapısı, geniş elleçleme kapasitesi, 
teknolojik operasyon sistemleri ve kritik 
coğrafi konumu, Türkiye ile Avrupa arasında 
demir yolu ile seyredecek yüklerin daha 
düzenli, daha güvenli ve sürdürülebilir 
bir modelle taşınmasını mümkün kılacak. 
İlk tren hareketi, terminalin uluslararası 
intermodal ağlarla bağlantısını güçlendiren 
güçlü bir adım özelliği taşıyor. 

Railport Genel Müdürü Fatih 

İİ
İran Dışişleri Bakanı Abbas Erakçi, 
mevkidaşı Hakan Fidan ile yaptıkları 
görüşmede, Türkiye ile yeni ortak demir-
yolu hattının inşası için anlaşmaya var-

dıklarını açıkladı. 200 kilometrelik yeni hattın 
yaklaşık üç ila dört yılda tamamlanmasının 
planlandığı ve 1,6 milyar dolara mal olacağı 
belirtildi. İran Dışişleri Bakanı Abbas Erakçi, 
İran ve Türkiye’nin Asya ve Avrupa arasında 
stratejik bir geçit görevi görecek yeni bir ortak 
demiryolu hattının inşasına başlama konu-
sunda anlaştıklarını söyledi. İran’da Marand-
Çeşme-Süraya demiryolu transit hattı olarak 
bilinen ve Türkiye’nin sınır bölgesine doğru 
uzatılması planlanan güzergah, yaklaşık 200 

�7�•�U�N�L�\�H���Y�H���ú�U�D�Q���W�D�U�L�K�L���ú�S�H�N���<�R�O�X�·�Q�G�D���R�U�W�D�N���G�H�P�L�U�\�R�O�X���K�D�W�W�×���L�o�L�Q���D�Q�O�D�ü�W�×

Yılmazkarasu açıklamasında şunları 
söyledi: “Railport’tan gerçekleştirilen ilk 
tren çıkışı, terminalimizin Türkiye’nin 
demir yolu taşımacılığına sağlayacağı 
katkının somut bir göstergesidir. Bu 
operasyon, intermodal taşımacılığın 
ülkemizde daha etkin kullanılmasını 
ve müşterilerimize rekabetçi seçenekler 
sunulmasını hedefleyen uzun vadeli 
stratejimizin başlangıcıdır.” Bu ilk hareketin 
ardından Railport ile Metrans arasındaki iş 
birliğinin düzenli tren seferleriyle devam 
etmesi ve Türkiye Avrupa demir yolu 
koridorunda sürdürülebilir bir lojistik yapı 
oluşmasına katkı sağlanması planlanıyor

Türkiye ile İran arasındaki başta ticaret ve 
enerji olmak üzere tarafların refahını ve 
ekonomisini doğrudan ilgilendiren birçok 
konuyu ele aldıklarını söyledi. Fidan, 
başta sınırları daha etkin kullanmak 
olmak üzere ticaretin geliştirilmesi 
için ikili ilişkilerde yapılması gereken 
birçok şey bulunduğuna işaret ederek, 
“Bağlantısallık, ulaştırma ve lojistik 
alanında iki ülke olarak yapmamız 
gerekenin biraz gerisinde kalmışız. Bu 
konuda atmamız gereken adımlar var” 
ifadelerini kullandı.

“Sınır kapılarının sayısını artırmamız 
gerekiyor. Sınır kapılarını daha etkin hale 
getirmemiz gerekiyor” diyen Fidan, 
İran ile Türkiye’nin büyük nüfus ve 
ekonomiye sahip ve iki toplumun 
birbirine çok yakın olduğuna dikkati 
çekti. Fidan, tarafların yoğun şekilde 
etkileşim halinde olduğunu ve 
ticaret yaptığını, her yıl milyonlarca 
kişinin İran ile Türkiye arasında 
seyahat ettiğini belirterek, bunu daha 
sistemli şekilde ileriye taşımak için 
somut projelerin hayata geçirilmesi 
gerektiğini gördüklerini paylaştı. 
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kilometre uzunluğunda olacak. İranlı yetki-
liler, hattın maliyetinin yaklaşık 1,6 milyar 
dolar olacağını ve tamamlanmasının üç ila 
dört yıl sürmesinin beklendiğini belirtti.

İran Yol ve Şehircilik Bakanı 
Farzaneh Sadegh bu ayın başlarında 
yaptığı açıklamada, demiryolu hattının 
bir zamanlar İpek Yolu olan güney 
bölümünün “Çin ile Avrupa arasındaki 
ağın sürekliliğini sağlayan tam bir 
demiryolu koridoruna” dönüştürüleceğini, 
her türlü yükün en az duraklamayla hızlı 
ve ucuz şekilde taşınmasının sağlanacağını 
söylemişti. Erakçi, Hakan Fidan ile 
düzenlediği ortak basın toplantısında, 
iki ülke arasındaki ticaret ve yatırımın 
önündeki engellerin kaldırılmasına işaret 
ederek “İran, Türkiye ile gaz anlaşmasının 
uzatılmasına ve enerji alanındaki iş 
birliğinin geliştirilmesine hazırdır” 
ifadelerini kullandı. Erakçi, yeni bir sınır 
kapısı ve ticaret merkezlerinin açılması, 
iki ülkenin tren yolu hattıyla bağlanması 
ve tercihli ticaret için teknik düzeyde 
uzmanların toplantı yapması konusunun 
ele alındığını aktardı. 

Dışişleri Bakanı Hakan Fidan da 
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laştırma ve Altyapı Bakanı Ab-
dulkadir Uraloğlu, Denizcilik 
Genel Müdürlüğü tarafından 
hazırlanan 2025 yılı kasım ayı 

istatistiklerini değerlendirdi. Türkiye’nin 
deniz ticaretinden daha fazla pay alması 
için çalışmalarını sürdürdüklerini ifade 
eden Uraloğlu, “Kasım ayında liman-
larımızda elleçlenen yük miktarı geçen 
yılın aynı ayına göre yüzde 7,8 artışla 46 
milyon 863 bin 236 ton olarak gerçek-
leşti. Böylece Kasım ayları arasında tüm 
zamanların yük elleçlemesi rekorunu 
kırdık. Ocak-Kasım döneminde liman-
larımızda elleçlenen yük miktarı ise top-
lam 503 milyon 413 bin 154 tona ulaştı.” 
ifadelerini kullandı.

12 MİLYON 822 BİN 997 TEU 
KONTEYNER ELLEÇLENDİ

 Uraloğlu, Kasım ayında limanlarda 
elleçlenen konteyner miktarının ise geçen 
yılın aynı ayına göre yüzde 1,5 artarak 
1 milyon 144 bin 131 TEU’ya; yılın ilk 
11 ayında ise geçen yılın aynı dönemine 
göre yüzde 3,2 artarak 12 milyon 822 bin 
997 TEU’ya ulaştığını kaydetti.

 Kasım ayında limanlardan yurt 
dışı limanlarına giden yük miktarının 
11 milyon 271 bin 195 ton olarak 
gerçekleştiğini kaydeden Bakan 
Uraloğlu, “Yurt dışı limanlarından 
limanlarımıza gelen yük miktarı ise 
22 milyon 996 bin 485 ton olarak 
gerçekleşti. Kasım ayında yurt dışı yük 
taşımaları geçen yılın aynı ayına göre 
yüzde 5,5 artarak 34 milyon 267 bin 680 
ton olarak gerçekleşti.” açıklamasında 
bulundu.

LIMAN ELLEÇLEMESI 
KASIMDA YÜZDE 7,8 ARTTI

Kasım ayında Türkiye limanlarında elleçlenen yük miktarı, 
geçen yılın aynı dönemine göre yüzde 7,8 artarak 46 
milyon 863 bin 236 tona ulaştı. Böylece, kasım ayları 
arasında tüm zamanların en yüksek elleçleme hacmi 
kaydedildi. Bu veriler, Türkiye’nin liman operasyonlarındaki 
büyümenin istikrarlı şekilde sürdüğünü ortaya koydu.

(Sıvılaştırılmış doğal gaz) olduğunu 
kaydederek, limanlarda 1 milyon 
358 bin 562 ton LNG elleçlemesi 
gerçekleştirildiğini belirtti. Uraloğlu, 
açıklamasında şu ifadelere yer verdi:

 “Kasım ayında portland çimento 
972 bin 366 ton ile limanlarımızdan 
yurt dışına gitmek üzere gemilerle 
en fazla taşınan yük cinsi oldu. Söz 
konusu yük cinsini klinker ile feldispat 
yük cinsleri takip etti. Briketlenmemiş 
taşkömürü, yurt dışından 
limanlarımıza gelen gemilerde 2 
milyon 816 bin 275 ton ile taşınan 
yükler arasında ilk sırada yer aldı. 
Bunu sırasıyla, ham petrol ve hurda 
demir yük cinsleri takip etti”

 
EN FAZLA YÜK 
RUSYA’DAN GELDİ

 Uraloğlu, deniz yolu ile yurt dışına 
gitmek üzere yapılan yüklemelerde en 
fazla yük taşımasının İtalya’ya yapılan 
taşımalarda gerçekleştirildiğini, bunu 
ABD’ye ve Mısır’a yapılan taşımaların 
takip ettiğini kaydetti. Uraloğlu ayrıca 
deniz yolu ile limanlara gelen en fazla 
yükün Rusya’dan yapılan taşımalar 
olduğunu da bildirdi.

ALİAĞA BÖLGE LİMAN 
BAŞKANLIĞI ZİRVEDE

 Bölge liman başkanlıkları bazında 
ise Kasım ayında en fazla yük 
elleçlemesinin 7 milyon 387 bin 879 ton 
yük ile Aliağa Bölge Liman Başkanlığı 
idari sınırlarında faaliyet gösteren 
liman tesislerinde gerçekleştiğini ifade 
eden Bakan Uraloğlu, “Aliağa Bölge 
Liman Başkanlığını 6 milyon 779 
bin 262 ton ile Kocaeli Bölge Liman 
Başkanlığı ve 5 milyon 505 bin 421 ton 
ile İskenderun Bölge Liman Başkanlığı 
takip etti.” değerlendirmesinde 
bulundu.

 Uraloğlu, Kasım ayında limanlarda 
deniz yoluyla yapılan transit yük 
taşımalarının 6 milyon 231 bin 99 ton, 
kabotajda taşınan yük miktarının 
ise 6 milyon 364 bin 457 ton olarak 
gerçekleştiğini ifade etti.

 
EN FAZLA ARTIŞ GÖSTEREN 
YÜK CİNSİ SIVILAŞTIRILMIŞ 
DOĞAL GAZ

 Uraloğlu, Kasım ayında taşınan 
yük cinsleri bazında 892 bin 627 
tonluk artış ile bir önceki aya göre en 
fazla artış gösteren yük cinsinin LNG 
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Mercedes-Benz Türk, Aksaray Kamyon Fabrikası’nda 400 bininci kamyonunu üreterek Mercedes-Benz Türk, Aksaray Kamyon Fabrikası’nda 400 bininci kamyonunu üreterek 
önemli bir eşiği aştı. Türkiye’de üretilen her 10 kamyondan 7’sinin çıktığı fabrikada, Actros L önemli bir eşiği aştı. Türkiye’de üretilen her 10 kamyondan 7’sinin çıktığı fabrikada, Actros L 

1848 LS modelinin banttan inmesiyle üretimde ve ihracatta yeni bir kilometre taşı kaydedildi.1848 LS modelinin banttan inmesiyle üretimde ve ihracatta yeni bir kilometre taşı kaydedildi.

Mercedes-Benz Türk İcra Kurulu Başkanı 
Süer Sülün şunları söyledi: 

“400 bininci kamyon üretimine ulaşmak, 
yalnızca fabrikamız için değil; Mercedes-
Benz Türk’ün 58 yıllık Türkiye yolculuğunda 
ulaştığı kararlılığın, istikrarın ve üretim 
gücünün en anlamlı göstergelerinden 
biri. Kuruluşunun 22. yılında 100 bininci 
kamyonunu üreten Aksaray Kamyon 
Fabrikamız, bugün artan üretim kapasitesi 
sayesinde 4 yılda 100 bin kamyon üretti-
ği bir noktaya ulaştı. Fabrikamız, bugün 
yalnızca Türkiye’nin değil, Daimler Truck 
AG’nin global üretim yapılanmasının da 
en kritik merkezlerinden biri haline geldi. 
Türkiye’de üretilen her 10 kamyondan 7’si-
nin Aksaray’da banttan inmesi, ülkemizin 
mühendislik birikimini, nitelikli iş gücünü 
ve dünya standartlarındaki üretim kabili-
yetini açıkça ortaya koyuyor. Aksaray’daki 
tesisimiz, 1800’den fazla çalışanıyla üretimin 
çok ötesinde; AR-GE’den yetenek gelişimine, 
teknolojiden sürdürülebilirliğe kadar geniş 
bir alanda bölgeye ve ülkemize değer katan 
entegre bir merkez. Fabrikamızın bünyesin-
de 2018 yılında faaliyete başlayan Aksaray 

AR-GE Merkezimiz Daimler Truck global 
ağı içerisinde tüm dünyaya Mercedes-Benz 
kamyonları için yol testi onayı veren ‘Tek 
Merkez’ konumunda.”

Sülün sözlerine şöyle devam etti: “40. 
yıla adım atarken, fabrikamızda hayata 
geçirdiğimiz yatırımlar ve teknoloji dönü-
şümü sayesinde, hem Türkiye’nin ihracat 
gücüne katkı sağlıyor hem de global are-
nada markamızı daha üst sıraya taşıyoruz. 
Son 5 yılda Aksaray Kamyon Fabrikamızda 
gerçekleştirdiğimiz ihracat faaliyetlerimizle 
ülkemize 4 milyar avroya yakın ihracat 
geliri sağladık. Bu durum; tesisimizin ülke-
miz ekonomisine ve sektörümüze sağladığı 
stratejik katkıyı açıkça ortaya koyuyor. 400 
bininci kamyon, birlikte başardığımız uzun 
soluklu bir hikayenin önemli bir kilometre 
taşı. Bu başarıda payı olan tüm çalışma 
arkadaşlarıma teşekkür ediyorum. Önü-
müzdeki dönemde de Mercedes-Benz Türk 
şehri Aksaray’ın üretim, teknoloji, inovas-
yon ve sürdürülebilirlik eksenindeki rolünü 
daha da güçlendirerek, hem Mercedes-Benz 
Türk’ü hem de Türkiye’yi küresel arenada 
en iyi şekilde temsil etmeyi sürdüreceğiz.” 

M
ercedes-Benz Türk, Aksaray 
Kamyon Fabrikası’nda tarihin-
deki en önemli başarılarından 
birine daha imza attı. Fabrika, 

400 bininci kamyonunu üretmeyi başararak 
Türkiye otomotiv sanayisinde yeni bir kilo-
metre taşına ulaştı. 

Sürekli gelişen üretim altyapısı ve ku-
ruluşundan bu yana gerçekleştirilen 600 
milyon avronun üzerinde yatırım miktarıyla 
Mercedes-Benz Türk Aksaray Kamyon 
Fabrikası, bugün yalnızca Türkiye’nin değil 
Daimler Truck AG’nin de en önemli üretim 
merkezlerinden biri haline geldi. Mercedes-
Benz Actros ve Arocs modellerinin üretildiği 
ve Türkiye’de üretilen her 10 kamyondan 
7’sinin banttan indiği fabrika, üretim gücüyle 
sadece iç pazara değil, aynı zamanda küresel 
pazarlara da hizmet veriyor. Bugüne kadar 
banttan inen araçların 128 binden fazlasının 
70’ten fazla ülkeye ihraç edildiği Aksaray 
Kamyon Fabrikası, son 5 yılda sağladığı 
yaklaşık 4 milyar avroluk ihracat geliriyle 
hem Türkiye ekonomisine hem de otomotiv 
endüstrisinin uluslararası itibarına önemli 
katkıda bulundu. Önümüzdeki yıl 40. yılını 
kutlayacak olan Aksaray Kamyon Fabrika-
sı, gelişmiş üretim teknolojileri, nitelikli iş 
gücü ve sürdürülebilir üretim anlayışıyla 
Mercedes-Benz Türk’ün global başarı hi-
kayesinin merkezinde yer almaya devam 
ediyor.

FABRİKA STRATEJİK 
BİR ROL ÜSTLENİYOR

Aksaray Kamyon Fabrikası’nın 
Türkiye’nin üretim, ihracat ve teknoloji 
ekosistemindeki kritik rolünü vurgulayan 

MERCEDES-BENZ TÜRKMERCEDES-BENZ TÜRK  
Aksaray Kamyon Fabrikası’nda 400 bininci kamyonunu ürettiAksaray Kamyon Fabrikası’nda 400 bininci kamyonunu üretti

MERCEDES-BENZ TÜRK’TE ÜST DÜZEY ATAMA

Mercedes-Benz Türk’te üst düzey bir atama gerçekleştirildi. 
Pedro Machado Afonso, 1 Ekim 2025’ten itibaren Mercedes-Benz 
Türk Aksaray Kamyon Fabrikası Direktörlüğü görevini devralarak 
Mercedes-Benz Türk İcra Kurulu Üyeliğine atandı.

Türkiye’nin ağır ticari araç endüstrisindeki en önemli üretim 
üslerinden biri olan Mercedes-Benz Türk Aksaray Kamyon 
Fabrikası’nda üst düzey bir atama gerçekleşti. 1 Ekim 2025’ten 
itibaren Pedro Machado Afonso, Aksaray Kamyon Fabrikası 
Direktörlüğü görevine getirildi ve Mercedes-Benz Türk İcra Kurulu 

Üyeliğine atandı. Kariyerine 1997 yılında başlayan Afonso, sonraki 
yıllarda Mercedes-Benz bünyesinde Çin, Brezilya ve Meksika gibi 

farklı lokasyonlarda görev alarak küresel operasyon, tedarik 
zinciri yönetimi, üretim stratejileri ve kalite yönetimi alanlarında 
önemli sorumluluklar üstlendi. Son olarak Çin’de Daimler Truck 
AG bünyesinde Tedarik ve Tedarikçi Yönetimi Direktörü olarak 
görev yapan Afonso, 1 Ekim 2025’ten itibaren Mercedes-Benz 

Türk Aksaray Kamyon Fabrikası Direktörlüğü görevini devralarak 
Mercedes-Benz Türk İcra Kurulu Üyeliği görevine başladı.
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Renault Trucks, tek şarjla 600 km’ye ulaşan E-Tech T 780 ve yüksek taşıma Renault Trucks, tek şarjla 600 km’ye ulaşan E-Tech T 780 ve yüksek taşıma 
kapasitesi sunan E-Tech T 585 modellerini tanıtarak elektrikli uzun yol kapasitesi sunan E-Tech T 585 modellerini tanıtarak elektrikli uzun yol 

taşımacılığında yeni bir standart belirledi. Ultra hızlı megawatt şarj desteği, taşımacılığında yeni bir standart belirledi. Ultra hızlı megawatt şarj desteği, 
8 yıl garanti edilen batarya teknolojisi ve gelişmiş filo yönetim hizmetleriyle 8 yıl garanti edilen batarya teknolojisi ve gelişmiş filo yönetim hizmetleriyle 

marka, ağır ticari taşımacılığın elektrikli geleceğine yön veriyor.marka, ağır ticari taşımacılığın elektrikli geleceğine yön veriyor.

sitesiyle Renault Trucks E-Tech T 780 ise 600 
km* menzile ulaşıyor ve daha uzun menzil 
ihtiyacı olan taşımacılar için tasarlanıyor. 
Duraklamalardan en iyi şekilde faydalanmak 
için iki model de 720 kW’a kadar güç sunan 
ultra hızlı Megawatt Şarj Sistemi (MCS) ile 
uyumlu istasyonlarda şarj edilebiliyor. Bu 
istasyonlar, 45 dakikalık bir sürücü molasın-
da 350 km’ye kadar menzil sağlayabiliyor. 
Ayrıca depolarda standart CCS (350 kW’a 
kadar) ile şarj imkânı bulunuyor. Bu geliş-
melerin yanı sıra Renault Trucks, mevcut 
Renault Trucks E-Tech T 540 4x2 modelini de 
yeniliyor. Bu model, artık tek şarjla 450 km 
menzile ulaşabiliyor.

KONFOR, MANEVRA KABİLİYETİ 
VE OPTİMİZE EDİLMİŞ YÜK 
KAPASİTESİ

Uzun yol taşımacılığı için geliştirilen 
Renault Trucks 6x2 çekici versiyonları E-Tech 
T 585 ve T 780, entegre hava süspansiyonu 
ile donatılıyor; daha yüksek sürüş konforu 
ve yükleme sırasında üstün manevra kabili-
yeti sunuyor. Arka aksları sayesinde bu yeni 
modeller, 4x2 çekilere benzer bir manevra 
kabiliyeti sağlıyor. Hafif, yönlendirilebilir 
ve kaldırılabilir bu aks, düşük yüklü dönüş 
güzergahlarında lastik aşınmasını da azaltı-
yor. Renault Trucks E Tech T 585, yerel yö-
netmeliklere bağlı olarak 28 tona kadar yük 
kapasitesi sunuyor.

Renault Trucks, elektrikli araçlarının 
performansını ve işletme verimliliğini ga-
ranti altına almak için eksiksiz bir bağlantılı 
ve öngörülü hizmet yelpazesi sunuyor: 
Çeşitli modülleriyle Optifleet filo yönetim 
çözümü, rota planlama, gerçek zamanlı 
araç takibi, performans analizi ve şarj yö-
netimi gibi fonksiyonlarla planlamayı ve 
takibi kolaylaştırıyor. Özel bir elektromo-
bilite sözleşmesi olan Serenity Paketi, ilk 
yıl boyunca Renault Trucks uzmanlarının 
sunduğu kullanıcıya özel destek ve geliş-
miş takip hizmetleri sayesinde elektrikli 
kamyonların en verimli şekilde kullanılma-
sını sağlıyor. Sürücü Uygulaması, şarj duru-
munun izlenmesi ve kabin ile bataryaların 
uzaktan ön hazırlığı gibi özelliklerle göreve 
başlamadan önce aracın performansı ga-
ranti altına alınıyor. Renault Trucks E-Tech 
Programı danışmanlık hizmeti, taşımacılık 
operatörleri için elektromobilite uzmanları-
na ve gelişmiş araçlara (filo ve rota analizi, 
tesis enerji kapasitesi değerlendirmesi, 
menzil ve CO₂ tasarrufu simülasyonları 
vb.) erişim sağlayarak kendilerine özel bir 
dekarbonizasyon stratejisi oluşturma olana-
ğı sunuyor. Bu üç yeni model, elektrikli ağır 
hizmet araçları olan Renault Trucks E-Tech 
T ve Renault Trucks E-Tech C modellerinin 
2023 yılı sonlarından bu yana montajının 
yapıldığı Bourg-en-Bresse’deki fabrikada 
üretilecek. Araçlar şu anda siparişe açık.

R
enault Trucks, tek şarjla 600 km 
yol kat edebilen yeni Renault 
Trucks E-Tech T versiyonlarını 
tanıttı: Renault Trucks E-Tech 

T 585 ve Renault Trucks E-Tech T 780. 
Taşımacıların özel ihtiyaçlarını karşılamak 
için tasarlanan Renault Trucks E-Tech T 
780 modeli daha uzun menzile, Renault 
Trucks E-Tech T 585 ise daha yüksek taşıma 
kapasitesine odaklanıyor. Renault Trucks 
E-Tech T 540 4x2 modeli de bölgesel dağıtım 
görevleri için sunulmaya devam ediyor.

PERFORMANSI ARTIRAN 
YENİLİKÇİ TEKNOLOJİ

Renault Trucks E-Tech T 780 ve T 585 
modellerinin menzili, elektrikli aks siste-
minin entegre edilmesiyle arttırıldı. E-aks 
sayesinde elektrikli motorlar ve şanzıman 
aracın arka bölümünde bir araya getiriliyor. 
Bu yapı, şasi yanlarında ek batarya paketleri 
için alan yaratıyor. Her iki modelde de yeni 
yerleşime uyum sağlayacak şekilde tasarlan-
mış L formunda, yüksek enerji yoğunluklu 
NCA (Nikel, Kobalt, Alüminyum) lityum-
iyon bataryalar bulunuyor. Renault Trucks, 
bu bataryaların performansını 8 yıl veya 1 
milyon kilometreye kadar garanti ediyor. 
585 kWh batarya kapasitesine sahip Renault 
Trucks E-Tech T 585, tek şarjla 460 km* men-
zil sunarken bu araç serisindeki en yüksek 
taşıma kapasitesini sağlıyor. 780 kWh kapa-

RENAULT TRUCKSRENAULT TRUCKS  
600 km menzilli 600 km menzilli 

yeni E-Tech T Serisini tanıttıyeni E-Tech T Serisini tanıttı

RENAULT TRUCKS TÜRKİYE SATIŞ DİREKTÖRLÜĞÜ GÖREVİNE YUSUF ADIGÜZEL ATANDI

Renault Trucks Türkiye, satış organizasyonunu daha da güçlendirme ve 
sürdürülebilir büyüme hedeflerini destekleme stratejisi doğrultusunda önemli 
bir üst düzey atamaya imza attı. Ağır ticari araç sektöründe uzun yıllara dayanan 
deneyimiyle tanınan Yusuf Adıgüzel, Renault Trucks Türkiye Satış Direktörü 
olarak atandı. Adıgüzel, yeni görevinde Renault Trucks Türkiye’nin 
satış stratejilerine liderlik edecek, büyüme hedeflerine yön 
verecek ve müşteri deneyimini daha da üst seviyeye taşımak 
üzere çalışmalar yürütecek. Sektördeki deneyim ve 
birikimini Renault Trucks’ın dinamik yapısı ve güçlü 
marka vizyonunu ile birleştirmeyi hedefleyen Yusuf 
Adıgüzel, böylelikle sektörün gelişimine de katkı 

sağlayacak. Konuyla ilgili açıklamada bulunan Renault Trucks Türkiye Başkanı 
Sebastien Delepine; “Türkiye, Renault Trucks için stratejik öneme sahip dinamik 
bir pazar. Bu nedenle organizasyonumuzu her daim güçlendirirken liderlik 
tecrübesi yüksek, vizyoner ve saha gerçeklerine hâkim yöneticilerle çalışmak 

bizim için kritik önem taşıyor. Yusuf Adıgüzel’in bilgi birikimi, sektördeki 
17 yıllık güçlü deneyimi ve müşteri odaklı yaklaşımının, Renault 

Trucks vizyonumuz ile uyumuna yürekten inanıyoruz” dedi. 
Delepine ayrıca, satış stratejilerinin önümüzdeki dönemde 

daha çevik, daha dijital, daha müşteri odaklı bir yapıya 
evrileceğini vurgulayarak Adıgüzel’in bu dönüşümde kilit 
rol üstleneceğini belirtti.
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Tırsan, Logitrans 2025’te sektörle Tırsan, Logitrans 2025’te sektörle 
buluşarak Avrupa’nın ilk ve tek buluşarak Avrupa’nın ilk ve tek 

treyler test pistinde geliştirilen Yeni treyler test pistinde geliştirilen Yeni 
Nesil Tenteli Perdeli aracına dair Nesil Tenteli Perdeli aracına dair 

kullanıcı deneyimlerini paylaştı. 1.5 kullanıcı deneyimlerini paylaştı. 1.5 
milyon kilometrelik test süreciyle milyon kilometrelik test süreciyle 

treyler mühendisliğinde yeni treyler mühendisliğinde yeni 
standart olarak onaylanan araç, standart olarak onaylanan araç, 

özgün teknolojileri ve dayanıklılığıyla özgün teknolojileri ve dayanıklılığıyla 
fuarın öne çıkan çözümü oldu.fuarın öne çıkan çözümü oldu.

Kurulu Başkanı Ertuğrul Erkoç şunları söy-
ledi: “Logitrans; her yıl katılmaktan büyük 
mutluluk duyduğumuz, sektör ile kucaklaş-
mamızı sağlayan çok önemli bir fuar. Tüm 
satış ve satış sonrası ekiplerimiz ile fuarda 
da paydaşlarımız ile buluşuyor, sektörümüz 
için çözümler üretiyoruz. Kısa süre önce, 27 
Eylül’de Adapazarı Mega Üretim Kampüsü-
müzde gerçekleştirdiğimiz Yeni Nesil Tenteli 
Perdeli lansmanında yine tüm sektörümüzü 
gururla ağırladık. Avrupa’nın ilk ve tek 
treyler test pistini de bu kapsamda sektöre 
tanıttık. O gün yenilikleri anlattık, Tırsan’ın 
Ar-Ge gücünü, süreçlerini ve en önemlisi 
Treyler Mühendisliğinin Yeni Standardı olan 
Yeni Nesil Tenteli Perdeli aracımızı lanse et-
tik. Bugün ise aradan geçen kısa sürede yeni 
nesil aracımıza yatırım yapan, yeni araçlarını 
operasyonlarında kullanmaya başlayan iş 
ortaklarımızdan deneyimlerini dinliyoruz. 
Ar-Ge ekibimizin tüm testlerinde olduğu gibi 
sektörün operasyonlarında da en verimli, en 
yüksek performansı sergilemesinden büyük 
bir gurur ve mutluluk duyuyoruz. O gün 
Tırsan’ın Ar-Ge gücünü ve yeni aracını anlat-
tık, bugün memnuniyeti dinliyoruz. Mühen-
dislik gücünü ortaya koyan Tırsan ekibine, 
güveni ve memnuniyeti ile bizi gururlandırıp 
mutlu eden lojistik sektöründeki tüm iş or-
taklarımıza teşekkür ediyorum.” 

TREYLER MÜHENDİSLİĞİNDE YENİ 
STANDART

Tırsan Yeni Nesil Tenteli Perdeli, lider 
mühendis ekipleri tarafından ile Avrupa’nın 
en yüksek test kapasitesi ve çeşitliliğine sahip 
ödüllü Ar-Ge Merkezlerinde ve Avrupa’nın 
ilk ve tek treyler test pistinde toplam 1.5 

milyon kilometre test sürüşü ile en sağlam, 
en güvenli, en çevik olduğunu ispatlayarak 
treyler mühendisliğinin yeni standardı olarak 
onaylandı.

Treyler mühendisliğinin yeni standardını 
belirleyen Tırsan Yeni Nesil Tenteli Perdeli, 
treyler teknolojilerine 24 tamamen özgün ve 
patentli ve  7 Tasarım  olarak sektöre birçok 
ilki kazandırarak küresel ölçekte çığır açıcı 
bir konumda yer almaktadır.

Bilgisayar destekli geliştirme süreçlerin-
de sürüş güvenliği, performansı ve yükleme 
senaryoları gibi analizleri başarıyla tamam-
layan Yeni Nesil Tenteli Perdeli, Türkiye’nin 
tüm yollarında, asfalt başta tüm yol zemin-
lerinde.

Yeni Nesil Tenteli Perdeli, Tırsan mühen-
dislerince önce bilgisayar destekli geliştirme 
ve test süreçlerinden geçirildi. Sürüş güven-
liği, performansı ve yükleme senaryolarını 
dijital ortamda başarıyla tamamlayan tasarım 
daha sonra Türkiye’nin farklı coğrafyaların-
da yüklü şekilde yol ve zorlu yol dışı alan-
larda test edildi. Zorlu yol koşulları testlerine 
paralel Tırsan Ar-Ge merkezinin en gelişmiş 
test ekipmanlarıyla hem komple araç hem 
tüm komponentleri, fonksiyonel doğrulama, 
ergonomi ve dayanım testlerine tabi tutul-
muş, bu sayede yalnızca dayanım ve güven-
lik yeterliliği değil, aynı zamanda kullanıcı 
deneyimini de üst düzeye taşınarak, bilimsel 
veriler ışığında güvenilirlik ve performans 
açısından uluslararası düzeyde onaylanmış 
Yeni Nesil Tenteli Perdeli ortaya çıkmıştır.

Aynı zamanda treyler mühendisliğinin 
yeni standardı olan bu ürün ailesi, dünya 
çapında bir ilk olan treyler dayanım test pis-
timizde sınanarak Ar-Ge altyapımızın derin-
liğini ve inovasyona olan bağlılığımızı somut 
şekilde göstermiştir. Ortaya çıkan teknoloji, 
yalnızca Tırsan ve sektörümüz için değil, 
tüm global treyler sektörü açısından dönüm 
noktası niteliği taşımaktadır. Geleceğin trey-
ler teknolojilerini bugünden kullanıcılarla 
buluşturmayı başarmıştır.

T
ırsan, Logitrans 2025 fuarında 
tüm lojistik sektörü ile buluştu. 
Her zaman olduğu gibi sektörün 
ihtiyaçlarını iş ortaklarıyla de-

ğerlendirdi. Eylül ayında sektör ile beraber 
lanse ettiği, Treyler Mühendisliğinin Yeni 
Standardı Yeni Nesil Tenteli Perdeli aracı 
ve müşterilerinim pozitif deneyimleri fuara 
damga vurdu.

Fuarın açılış töreninin ardından UND 
heyetini Tırsan standında ağırlayan Tırsan 
Treyler Yönetim Kurulu Başkanı Çetin Nu-
hoğlu tüm sektörün bir kez daha bir araya 
gelişinden duyduğu mutluluğu şu sözlerle 
ifade etti: “Logitrans fuarının açılış törenini 
gerçekleştirdikten sonra bir kez daha tüm 
sektör ile Logitrans fuarındayız. Dostları-
mızla Avrupa’nın ilk ve tek treyler pistinde 
mühendisliğin yeni standardını birlikte 
lanse ettikten kısa bir süre sonra burada 
da bir arada olmaktan mutluluk duyuyo-
ruz. Lojistik sektörünün çalışma azmi ile 
Tırsan’ın üretim ve Ar-Ge gücünü birleştire-
rek ülkemiz için katma değer yaratmaktan 
ve sektörümüzü ileriye taşımaktan gurur 
duyuyoruz. Türkiye lojistik sektörünün 
gelişip güçlenmesine paralel Logitrans 
fuarı da gelişip güçleniyor. Sektörümüz için 
emek sarf eden, yılmadan çalışan tüm pay-
daşlarımızı bu başarılı fuarda kutluyorum, 
teşekkür ediyorum.”

Logitrans 2025’in Tırsan için değerlen-
dirmesini yapan Tırsan Treyler Satış İcra 

TIRSANTIRSAN, Logitrans 2025’te, Logitrans 2025’te
sektörle buluştusektörle buluştu 
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Ford, Avrupa’da karlı ve sürdürülebilir büyüme stratejisini yeni ortaklıklar, çoklu enerji Ford, Avrupa’da karlı ve sürdürülebilir büyüme stratejisini yeni ortaklıklar, çoklu enerji 
çözümleri ve elektrikli araç atağıyla güçlendirirken; düzenleyici otoritelere sanayi çözümleri ve elektrikli araç atağıyla güçlendirirken; düzenleyici otoritelere sanayi 

dönüşümünün piyasa gerçekleriyle uyumlu COdönüşümünün piyasa gerçekleriyle uyumlu CO22 hedefleri belirlenmesi çağrısında bulunuyor. hedefleri belirlenmesi çağrısında bulunuyor.

üstlenecek; böylece bu araçlar tama-
men Ford ruhunu taşıyacak.

» Ticari Araçlar: Taraflar ortak 
platformları kullanarak sanayi öl-
çeğini artırmak amacıyla Ford ve 
Renault markalı hafif ticari araçların 
ortak geliştirilmesi ve üretilmesini 
değerlendirmek üzere bir niyet mek-
tubu imzaladı.

Bu ortaklık, iki güçlü markanın 
uzmanlığını, endüstriyel ölçeğini ve 
tedarik gücünü bir araya getirerek, 
son derece dinamik bir pazarda 
rekabet için gerekli verimlilik ve 
üretim ölçeğini sağlıyor.

“Planımız, Ford’un gücünü orta-
ya çıkarmak üzerine kurulu” diyen 
Ford Avrupa Başkanı Jim Baumbick, 
“Rekabet gücümüzü artırmak için 
stratejik ortaklıklar kuruyoruz, ama 
asıl odağımız ürün. Bu araçlar, sürüş 
keyfi yüksek, tamamen bağlantılı ve 
rakiplerinin arasından sıyrılan mo-
deller olacak.” dedi. 

TİCARİ MÜŞTERİLERDE 
ÜRETKENLİĞİ ARTIRIYOR

Ford Pro, ticari müşteriler için 
verimliliği artırmak amacıyla veriyi 
kullanmaya devam ediyor ve şirke-
tin Avrupa’daki işlerinin itici gücü 
olmayı sürdürüyor. Yalnızca araç 
satmanın ötesine geçerek, milyarlar-
ca araç verisini anlamlı içgörülere 
dönüştüren yazılım ve hizmetler-
den oluşan kapsamlı bir ekosistem 
sunan Ford Pro, FordLive çalışma 
süresi sistemi ile yalnızca 2024 yılın-
da Avrupa’daki işletmelere tahmini 
820.000 ek araç kullanım günü ka-
zandırdı.

OPTİMİZE EDİLMİŞ 
ENDÜSTRİYEL AYAK İZİ

Renault Group ile açıkladığımız 
ortaklık, Avrupa’da Koç Holding 
ve Volkswagen ile olan başarılı 

iş birliklerimizle dolu hikayemizin 
devamı niteliğinde. Ortak platformları 
kullanarak, yenilikçi, ulaşılabilir ve 
tamamen Ford ruhunu taşıyan, özgün 
araçlar geliştiriyoruz.

Koç Holding ile ortak girişimimiz 
olan Ford Otosan, sektördeki en başarılı 
iş birliklerinden biri olarak Avrupa’daki 
ticari araç işimiz ciddi değer katıyor. 
Ford’un Avrupa’daki endüstriyel yapı-
sıyla entegre olan Ford Otosan tesisleri, 
İngiltere’deki Halewood fabrikasına 
yapılan 380 milyon sterlinlik yatırımın 
ardından üretilen elektrikli güç aktarma 
üniteleriyle ve İngiltere’deki Dagenham 
fabrikasından sağlanan ileri motor tek-
nolojisiyle destekleniyor.

Volkswagen ile olan iş birliğimiz ise 
hem ticari araç hem de binek araç işimi-
zi güçlendirmeye önemli katkı sağlıyor. 
Bu ortaklık kapsamında geliştirilen 
Ford’un mevcut elektrikli araç serisi, 
Almanya Köln’deki yeni elektrikli araç 
merkezimizde üretiliyor.

Aynı zamanda Ford “multi energy” 
araçlara geçişi desteklemek ve müşte-
rilerine daha fazla seçenek sunabilmek 
için Avrupa’daki üretim operasyonları-
nı dönüştürüyor. Ford’un Valencia fab-
rikası Avrupa’da daha güçlü binek araç 
portföyü oluşturma planında kritik bir 
rol oynamaya ise devam ediyor.

FORD’DAN YAPICI POLİTİKA 
UYUMUNA ÇAĞRI

Ford’un Avrupa stratejisi, değişen 
CO₂ emisyon düzenlemelerine uyum 
sağlamak ve elektrifikasyona geçiş sü-
recinde müşterilere uygun fiyatlı, çoklu 
enerji seçenekleri sunmak üzerine şekil-
lendirildi. Avrupa’da elektrikli araçların 
payı %16,1 seviyelerinde seyrediyor. 
Bu oran Avrupa’nın 2025 için koyduğu 
yeni araçların %25’inin  elektrikli olma 

F
ord, Avrupa’daki dönüşümün 
stratejisinin yeni aşamasını 
duyurdu. Ford’un bireysel 
ve ticari müşterilere 

olan bağlılığını güçlendiren bu 
adım çeviklik, maliyet verimliliği 
ve net bir marka vaadi üzerine 
kurulu. Ford’un Avrupa stratejisi üç 
temel üzerine inşa ediliyor: Başarılı 
Ford Pro ticari araç birimini daha da 
güçlendirmek, özgün yeni modellerle 
binek araç serisini genişletmek ve 
üretim sistemini ölçek ve maliyet 
avantajı yaratacak şekilde geliştirmek. 
Avrupa’da sürdürülebilir ve kârlı bir 
iş modeli oluşturma yolunda Ford, 
satın alınabilir “multi-energy” binek 
araçlar ve müşterilerin elektrifikasyon 
yolculuğunda destek olacak ticari 
araçlardan oluşan güçlü bir ürün 
atağına başlıyor. Bu strateji ile Ford aynı 
zamanda zorlu pazarda rekabet gücünü 
de artıracak. Planlanan yeni modeller, 
mevcut ürün gamını zenginleştirecek ve 
2028’de showroom’larda yerini alacak.

Ford Motor Company Başkanı ve 
CEO’su Jim Farley “Bir Amerikan şir-
keti olarak, Avrupa’yı sektörümüzün 
küresel dönüşümünde ön saflarda 
görüyoruz. Burada nasıl rekabet ettiği-
miz, yeniliklerimiz, iş birliklerimiz ve 
yatırımlarımız gelecek nesil için oyun 
planını belirleyecek. Avrupa’nın gele-
ceğine inanıyoruz, ancak bu geleceğe 
ulaşmak için her zamankinden daha 
hızlı ve daha verimli hareket etmemiz 
gerekiyor.”

Ford bu planı hızlandırmak için ilk 
adım olarak Renault Group ile stratejik 
bir ortaklık kuruyor. Ortaklık şunları 
kapsıyor:

» Binek Araçlar: Bu iş birliği kapsa-
mında, Renault’nun Ampere platformu 
üzerinde geliştirilecek iki yeni Ford 
markalı elektrikli binek araç için anlaş-
maya varıldı. Araçlar 2028’de showro-
om’larda yerini alacak. Verimlilik için 
ortak mimariden yararlanırken, tasarım 
ve sürüş dinamiklerinde Ford liderliği 

FORD, Avrupa pazarında elektrikli ve 
çoklu enerji odaklı yeni aşamaya geçiyor
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CO2 hedefinin oldukça gerisinde
“Elektrifikasyondan herkesin fay-

dalanmasını sağlamalı ve müşterilere 
seçim hakkı tanımalıyız – ister tamamen 
elektrikli ister hibrit araçlar olsun” di-
yen Baumbick “Buradaki amaç, geçiş 
sürecini tüm tüketiciler ve işletmeler 
için daha cazip ve daha erişilebilir hale 
getirmek; talebi zorlamak yerine teşvik 
etmek” açıklamasında bulundu. 

Ford, elektrifikasyona başarılı bir 
geçiş için üç aşama öneriyor:

1.  Hedeflerin gerçeklerle uyumlu 
hale gelmesi. CO₂ hedefleri pazarın 

adaptasyon hızına göre uyumlanmalı 
ve üreticilere güvenilir bir 10 yıllık 
planlama perspektifi sunulmalı. Bu, 
tüketicilere hibrit araçları daha uzun 
süre kullanma seçeneği tanımayı da 
kapsıyor; onları hazır olmadıkları bir 
sıçramaya zorlamak yerine geçişi kolay-
laştırmalıyız.

2.  Geçişin teşvik edilmesi. Avrupa’da-
ki üreticiler elektrikli araçlara mil-

yarlarca Euro yatırım yaptı. Hükümetler 
bu çabayı, tutarlı satın alma teşvikleri 
ve yalnızca büyük şehirlerle sınırlı kal-
mayan, kırsal bölgelere kadar uzanan 
bir şarj altyapısıyla desteklemeli.

3.  İşleyen ekonominin desteklenmesi. 
Ticari araçlara yönelik mevcut yak-

laşım, Avrupa’nın bel kemiğine ekono-
mik bir yük getiriyor. Satın alınan yeni 
ticari araçların sadece %8’i elektrikli. Bu 
araçlar tesisatçılar, çiçekçiler ve inşaat-
çılar için birer iş aracı. Ticari araçlara 
yönelik agresif CO₂ hedefleri, Avrupa 
GSYİH’sinin %50’sinden fazlasını üre-
ten küçük ve orta ölçekli işletmeleri 
haksız yere cezalandırıyor.

FORD TRUCKS, YENİ F-MAX VE F-LINE E İLE AVRUPA SAHNESİNE ÇIKTI 

Ford Trucks yeni araç, ürün, hizmet ve teknolojilerini ağır ticari 
araç sektörünün Avrupa’daki en önemli buluşmalarından biri olan 
Solutrans 2025’te ziyaretçilerle buluşturdu. Elektrikli ağır ticari aracı 
F-LINE E ve lansmanını kısa süre önce gerçekleştirdiği Yeni F-MAX 
modelleriyle fuarda Ford Pro ile aynı stantta tek güç olarak yer alan 
Ford Trucks, sürdürülebilir taşımacılığa yönelik vizyonunu ve ileri 
teknoloji odaklı yaklaşımını ziyaretçiler ile buluşturdu. Yeni F-MAX’in 
Avrupa’da ilk kez sahne alacağı sektörel fuar olan Solutrans’ta 
ziyaretçiler hem F-LINE E modelini hem de Yeni F-MAX’i test edip 
yakından inceleme imkanına sahip oldu. 

Ford Trucks’ın kendi motor ve şanzımanını tasarlayıp üretebilen 
az sayıdaki markadan birisi olma ayrıcalığına sahip olduğunu 
vurgulayan Ford Trucks’tan Sorumlu Genel Müdür Yardımcısı Emrah 
Duman, Solutrans Fuarı ile ilgili değerlendirmesinde şunları söyledi: 
“Avrupa’nın en önemli ticari araç fuarlarından biri olan Solutrans’ta, 
Ford Pro ile güçlerimizi birleştirerek, aynı stantta sergilediğimiz 
yeni F-MAX ve tamamen elektrikli F-LINE E modellerimizle, 
müşterilerimize güvenilir, verimli ve yenilikçi taşımacılık çözümleri 
sunma kararlılığımızı bir kez daha ortaya koyuyoruz. Dayanıklılığı, 

performansı ve teknolojiyi bir arada sunan yeni ürün gamımızla, 
Avrupa pazarındaki konumumuzu daha da güçlendirirken 
sürdürülebilir taşımacılığın geleceğine öncülük etmeye devam 
ediyoruz.”

FORD TRUCKS: GÜÇLÜ, VERİMLİ VE KONFORLU
Ford Trucks’ın ağır ticari araç segmentindeki referans modeli Yeni 

F-MAX, kabin tasarımının yanı sıra birçok üst düzey güvenlik ve konfor 
özelliğiyle donatıldı. Yeni F-MAX, yüzde 11’e varan yakıt tasarrufu 
sağlayan yüksek performanslı yeni jenerasyon motoruyla ağır ticari 
araç segmentinde standartları yeniden tanımlarken, aerodinamik 
tasarımı, ileri sürücü destek sistemleri ve yüksek performanslı, güçlü 
motoruyla segmentinde fark yaratıyor. Yeni Ford F-MAX; kullanıcısına 
performans, verimlilik ve konforu bir arada sunuyor. Elektrikli 
F-LINE E modeli ise Ford Trucks’ın taşımacılıkta sıfır emisyona geçiş 
yolculuğunda güçlü bir adım olarak markanın bu alandaki güçlü 
vizyonunu ortaya koyuyor. F-LINE E, taşımacılık sektöründe karbon 
salımını sıfıra indirme hedefi doğrultusunda konforlu ve verimli bir 
sürüş deneyimi sunuyor.

Emrah Duman
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SS
cania, Kocaeli’nin Şekerpınar 
bölgesinde açılan Yetkili Satıcı ve 
Servisi ile satış ve satış sonrası 
hizmet ağını güçlendiriyor. Şirket, 

Tuzla lokasyonundaki operasyonlarının bu 
tesise taşınmasıyla birlikte müşterilerine 
satış ve satış sonrası hizmetlerini daha etkin, 
yüksek standartlarda, hızlı ve sürdürülebilir 
bir yapıda tek noktadan sunmayı hedefliyor.

Doğuş Otomotiv Scania Tuzla Satış ve 
Satış Sonrası Hizmetler Müdürü Volkan 
Kahya, Şekerpınar’da hizmete başlayan 
merkezin sahip olduğu teknoloji, eğitim 
altyapısı ve operasyonel kapasitesiyle mar-
kanın satış ve satış sonrası hizmet yapısında 
önemli bir konumda yer aldığını belirterek 
şöyle açıkladı; “Karayolu taşımacılığında 
erişilebilir ve sürekli destek sağlayan servis 
hizmetleri, kesintisiz operasyon için kritik 
öneme sahip. Biz de bu anlayışla, satışın 
yanı sıra bakım ve onarım süreçlerini hız-
landırarak araçların serviste kalma süresini 
azaltan bir hizmet yaklaşımı sunuyoruz. 
GES ve su geri kazanım sistemleriyle donat-
tığımız tesisimiz, sürdürülebilir ve verimli 
taşımacılık hedeflerimize katkı sağlayacak-
tır” şeklinde açıkladı.  

 
AYNI ANDA 30 ARAÇ 
HİZMET ALABİLECEK

Toplam 41 personelin istihdam edildiği, 
2.323 metrekarelik Scania Şekerpınar tesisi, 
aynı anda yaklaşık 30 araca hizmet verme 
kapasitesine sahip. Tesis, 4 liftli mekanik hat, 
2 elektrik hattı, 2 kaporta ve 1 boya hattıyla 

BB
risa ve bayisi DoğanGü, İkra Lo-
jistik ile kapsamlı bir iş birliğine 
imza attı. 24 Kasım’da Brisa’nın 
merkez ofisinde düzenlenen tö-

renle resmileşen anlaşma kapsamında İkra 
Lojistik’in geniş operasyon ağında Brisa’nın 
Profleet filo yönetim çözümleri ve dijital 
servisleri aktif olarak kullanılacak. 1992’den 
bu yana çok modlu taşımacılıkta faaliyet 
gösteren İkra Lojistik, 7 ülkede 10 ofis ve 
500 kişilik uzman kadrosuyla yılda 35 binin 
üzerinde taşıma gerçekleştiriyor. Yüksek 
hacimli operasyonlarında Brisa’nın çözüm 
ortağı olarak konumlandığı iş birliği çerçe-
vesinde, şirketin Adana ve İstanbul Orhanlı 
garajlarında Mobilfix altyapısı, sabit lastik 
personeli, yeni lastik temini, yol yardımı ile 

müşterilerine geniş kapsamlı satış sonrası 
hizmetler sağlıyor. Ayrıca 330 m² büyüklü-
ğündeki boya ve kaporta eğitim sınıfı, çoklu 
marka kullanımı için uygun şekilde tasar-
landı. Yedek parça deposu ise 2.700 ürün 
ve 17.000 adet stok kapasitesiyle hizmet 
veriyor. Scania Şekerpınar tesisi, operasyo-
nel süreçlerinde enerji ve su verimliliğini 
artırmak amacıyla önemli çevresel altyapı 
yatırımlarıyla da donatıldı. Ortak alanlarla 
beraber tesiste bulunan 550 kWe kurulu 
güce sahip güneş enerji sistemi yıllık enerji 
ihtiyacının yaklaşık yüzde 40’ını karşılaması 

TMP+ dijital filo yönetimi çözümleri devreye 
alındı. Böylece İkra Lojistik, Brisa’nın tam 
kapsamlı lastik ve filo yönetim hizmetlerin-
den yararlanan örnek filolardan biri haline 
geldi. Brisa Stratejik Büyümeden Sorumlu 
Genel Müdür Yardımcısı Cenk Koçdor, iş 
birliğinin filolara sunulan entegre hizmet 
yaklaşımının güçlü bir örneği olduğunu be-
lirterek Profleet çözümleriyle operasyonların 
daha verimli, kontrol edilebilir ve sürdürü-
lebilir hale geleceğini söyledi. Brisa Satıştan 
Sorumlu Genel Müdür Yardımcısı Yakup 
Demir ise DoğanGü’nün sahadaki etkinliği-

hedefleniyor. Çatı kurulum alanı 5.100 
m² büyüklüğünde olup sistem 1.347 adet 
panelden oluşuyor. Tesisin su yönetimi 
kapsamında gri su ve yağmur suyu geri 
kazanım sistemi de bulunmaktadır. 2.300 
m²’lik çatı yüzeyinden toplanan suyun 
yıllık 984 m³ miktarla bahçe sulama ve 
saha temizlik faaliyetlerinde kullanılması 
hedeflenmektedir. Scania, müşteri mem-
nuniyetini merkeze alan hizmet anlayışı ve 
güçlü satış sonrası sorumluluk bilinciyle 
servis ağını geliştirmeye devam ediyor.

ne dikkat çekerek İkra Lojistik’in tüm lastik ve 
servis süreçlerinin yüksek standartlarda yönetil-
diğini vurguladı. İkra Lojistik Yönetim Kurulu 
Başkanı Akın Konyar, dijital filo yönetimi ve 
yerinde servis çözümlerinin maliyet ve operas-
yonel verimlilik açısından önemli kazanımlar 
sağladığını ifade etti. DoğanGü Genel Müdürü 
Taylan Avcıoğlu ise sabit personel desteği ve 
hızlı müdahale kabiliyetiyle filonun tüm lastik 
süreçlerini güvence altına aldıklarını belirtti. Bu 
iş birliğiyle Brisa, Türkiye çapındaki filo müş-
terilerine sunduğu değer odaklı ve dijitalleşme 
temelli hizmet ağını daha da güçlendirmiş oldu.

SCANIA’nın yeni satış ve 
servis merkezi Şekerpınar’da açıldı

BRISA ve İKRA LOJISTIK’ten güçlü iş birliği



Prometeon Türkiye ve Türkiye Eğitim Gönüllüleri Vakfı (TEGV) Bursa Öğrenim Birimi çocukları, 15 Kasım’da Prometeon Türkiye ve Türkiye Eğitim Gönüllüleri Vakfı (TEGV) Bursa Öğrenim Birimi çocukları, 15 Kasım’da 
Bursa’da oynanan Türkiye-Bulgaristan maçını birlikte izleyerek milli takıma Dünya Kupası yolunda destek Bursa’da oynanan Türkiye-Bulgaristan maçını birlikte izleyerek milli takıma Dünya Kupası yolunda destek 

verdi. Prometeon Geniş Avrupa Bölge CEO’su Gökçe Şenocak, TEGV Genel Müdürü Sait Tosyalı ile verdi. Prometeon Geniş Avrupa Bölge CEO’su Gökçe Şenocak, TEGV Genel Müdürü Sait Tosyalı ile 
TEGV ve Prometeon yöneticilerinin de katıldığı milli maçı izleyen çocuklar keyifli anlar yaşadı.TEGV ve Prometeon yöneticilerinin de katıldığı milli maçı izleyen çocuklar keyifli anlar yaşadı.

dönüştürülmesinden elde edilen gelirle 
çocukların nitelikli eğitimine katkı 
sağlıyoruz. TEGV ve Prometeon çocuklarıyla 
milli maç heyecanında bir araya gelmekten 
büyük mutluluk duyduk. Prometeon olarak 
geleceğimizin teminatı olan çocuklarımıza 
daha iyi bir eğitim sunulması için TEGV’i 
desteklemeye devam edeceğiz.” 

 Prometeon Türkiye ile çok değerli pro-
jelere imza attıklarını belirten TEGV Genel 
Müdürü Sait Tosyalı sözlerine şöyle devam 

etti: “Prometeon Türkiye ile uzun süredir 
çok değerli projelere imza atıyoruz. Daha 
önce İstanbul Maratonu’nda birlikte koşa-
rak eğitime destek olmuştuk. Bugün ise ço-
cuklarımızı milli maç heyecanında bir ara-
ya getirerek bu dayanışmayı sürdürüyoruz. 
Çocukların yüzlerindeki mutluluk, bu tür 
buluşmaların ne kadar anlamlı olduğunu 
bir kez daha gösteriyor. Eğitime gönülden 
destek veren Prometeon Türkiye’ye, tüm 
çocuklarımız adına teşekkür ediyorum.” 

Ç
ocuklarla milli maç heyecanını 
paylaşmaktan büyük mutluluk 
duyduğunu belirten Prometeon 
Geniş Avrupa Bölge CEO’su 

Gökçe Şenocak görüşlerini şöyle paylaştı: 
“Ateşböceği mobil öğrenim birimlerinin 
lastik sağlayıcısı olarak, TEGV ile 2024 
yılından bu yana anlamlı bir iş birliği 
yürütüyoruz. Ayrıca TEGV’in ‘Atma 
Bağışla’ projesine bayilerimizle birlikte 
destek vererek, elektronik atıkların geri 

TEGVTEGV veve PROMETEONPROMETEON
çocukları milli maç heyecanında buluşturduçocukları milli maç heyecanında buluşturdu

UĞUR AYDIN, PROMETEON TÜRKİYE, RUSYA, CIS TİCARET DİREKTÖRÜ OLARAK ATANDI

Prometeon Tyre Group’da görev yapan Uğur Aydın, 
Prometeon Türkiye, Rusya, CIS Ticaret Direktörü 
olarak terfien atandı. 2016 yılında Adana Bölge 
Satış Müdürü olarak o dönemki adıyla Türk Pirelli 
Lastikleri A.Ş’de  görevine başlayan Aydın, 2021 
yılında Prometeon’da Türkiye Satış Müdürlüğü 
görevini üstlendi. Prometeon’un Türkiye’de 
tek markada pazar lideri olmasına ve satış 
performansına önemli katkılarda bulunan 

Aydın 2023 yılında Prometeon Türkiye, Rusya ve CIS Satış 
Direktörü olarak atanmıştı. 2025 Ekim ayı itibarıyla 

Ticaret Direktörü olarak atanan Uğur Aydın yeni 
görevinde, şirketin stratejik pazarlardaki konumunu 

daha da güçlendirmeyi hedefliyor. Dicle 
Üniversitesi, Elektrik ve Elektronik Mühendisliği 
mezunu olan Uğur Aydın, kariyerinin büyük bir 
bölümünde otomotiv ve lastik sektörlerinde 
uluslararası firmalarda önemli görevler yürüttü.
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T
ırsan, Mersin merkezli Özmer 
Lojistik’e 60 adet Tenteli Perdeli 
Multi-Ride teslim etti. Yeni araçlarla 
Özmer Lojistik, tren yüklemeli 

taşımacılıktaki kapasitesini artırarak Avrupa, 
Balkanlar, Orta Asya ve Kuzey Afrika’ya 
yaptığı taşımaları güçlendirdi. Törende 

konuşan Tırsan Treyler Yönetim Kurulu 
Başkanı Çetin Nuhoğlu, Özmer Lojistik’in 
20. yılını kutlayarak, araçların şirketin taşıma 
kapasitesini ve rekabet gücünü artıracağını 
vurguladı. Özmer Lojistik Yönetim Kurulu 
Başkanı Ömer Öztürk ise yatırımın büyüme 
odaklı olduğunu ve Tırsan’ın kalite ve 

verimliliğine duydukları güvenle alındığını 
belirtti. 20 yıl önce 7 araç ve 12 çalışanla 
kurulan Özmer Lojistik, bugün 120’den fazla 
araç, 145’ten fazla çalışan ve 10.000 m²’lik 
lojistik merkeziyle hizmet veriyor. Şirket, 
komple, parsiyel ve konteyner taşımacılığında 
tüm taşıma modlarını kullanıyor.

Tırsan, minivan taşımacılığının tecrübeli ismi Roma Express’e ilk trey-
lerlerini teslim etti. Roma Express, özmal filosuna kattığı 3 Tırsan Tenteli 
Perdeli araç ile uluslararası karayolu taşımacılığı hizmetlerini genişletti. 
Roma Express Yönetim Kurulu Başkanı Emre Gülal, törende yaptığı 
açıklamalarda “Bugün teslim aldığımız araçlar filomuzun ilk treylerle-
ri. Minivan taşımacılığında olduğu gibi yüksek müşteri memnuniyeti 
sunacak şekilde tüm rotalarımızda treyler ile taşımacılık hizmetine de 
özmal araçlarımız ile başlamış oluyoruz” dedi. Tırsan Treyler Satış İcra 
Kurulu Üyesi Recep Demirci ise, “Emre Gülal Bey ile ödüllü Ar-Ge Mer-
kezlerimizi birlikte gezdik, araçlarımızın test pistimizdeki test sürüşlerini 
birlikte izledik. Günün sonunda, yatırımlarını her türlü coğrafyada ve 
iklim şartında en yüksek performans gösterecek Tırsan araçlarına yap-
tılar. Yeni yatırımlarının ve operasyonel genişlemelerinin hayırlı olmasını 
temenni ediyorum” dedi. 

Tırsan, Antep merkezli Nehir Lojistik’e 20 adet Tenteli Perdeli 
Maxima Plus teslim etti. Böylece şirketin filosundaki Tırsan sayısı 
40’a ulaştı. Adapazarı Mega Üretim Kampüsü’nde gerçekleştirilen 
teslimat törenine Tırsan Treyler Yönetim Kurulu Başkanı Çetin 
Nuhoğlu ile Nehir Lojistik Yönetim Kurulu Başkanı Ökkeş Ciro 
ve Üyesi Nehir Ciro katıldı. Avrupa ve Asya’ya elektronik ve 
otomotiv parçaları taşıyan Nehir Lojistik, araçların verimliliği 
sayesinde uluslararası taşımacılıkta rekabet gücünü artırmayı 
hedefliyor. Nuhoğlu, törende Ciro’nun sektördeki 50 yıla yaklaşan 
deneyimine vurgu yaparak, “Yeni yatırımlarından en yüksek verimi 
alacaklarına eminim” dedi. Ökkeş Ciro ise Tırsan araçlarının çatı 
kaldırma özelliği ve verimli yapısıyla taşımacılık operasyonlarını 
kolaylaştırdığını ve zaman kazandırdığını belirterek, Tırsan’ı her 
zaman ilk tercihleri olarak tanımladı.

Özmer Lojistik 20. yılını 60 Tırsanla taçlandırdı

ROMA EXPRESS’TEN 
İLK TIRSAN TREYLER YATIRIMI 

NEHİR LOJİSTİK FİLOYU 
TIRSAN TREYLERLE GÜÇLENDİRDİ 

TIRSAN



T
ırsan, Avrupa ve Asya lojistik 
hattının önemli isimlerinden Bars 
Lojistik’e 35 adet Tenteli Perdeli 
Maksima Plus teslim etti. Bars 

Lojistik, yeni yatırımı ile uluslararası aktarmalı 
ve aktarmasız taşımacılık operasyonlarını 
güçlendiriyor. Bars Lojistik yeni araçlarını 
Tırsan’ın Adapazarı’nda bulunan Mega 
Üretim Kampüsü’nde yapılan tören ile teslim 
aldı. Tırsan Treyler Yönetim Kurulu Başkanı 

Çetin Nuhoğlu, teslimat töreninde yaptığı 
açıklamada, “Teslimatını gerçekleştirdiğimiz 
araçların Bars Lojistik’in rekabet gücünü 
artıracağını biliyorum. Patent şampiyonu 
mühendislerimiz ve Avrupa’nın en yüksek 
donanımlı Ar-ge merkezlerimizde ve 
Avrupa’nın tek açık hava test pistimizde her 
coğrafya ve iklimde minimum 1.000.000 
km’de en yüksek performansı görecek 
seviyede onaylanıyor” dedi. Bars Lojistik 

Yönetim Kurulu Başkanı Uğur Deveci, 
“Tırsan’ın Ar-Ge faaliyetlerini, gittiğimiz her 
rotada en yüksek performansı elde etmemiz 
için yapılan zorlu testleri gördük. Tırsan 
ekibinin lojistik sektörünün operasyonel 
ihtiyaçlarına hakimiyeti ve buna göre 
geliştirilen treylerler yatırım kararımızda etkili 
oldu. Tırsan’ın satış sonrası süreçlerinin de 
sahada arkamızda olacağından eminiz” diye 
konuştu. 

Tırsan, Corm Group’a 27 adet Tren Yüklemeli 
Tenteli Perdeli Multi-Ride teslim etti. Corm Gro-
up, tren yüklemeli treyler yatırımı ile intermodal 
taşımacılık operasyonlarını genişletecek. Tesli-
mat töreninde konuşan Tırsan Treyler Yönetim 
Kurulu Başkanı Çetin Nuhoğlu, “Corm Group, 
lojistik sektörünün içinden gelen bir ekibin 
kurup liderlik ettiği, hizmet kapsamını ve ope-
rasyonlarını planlı yatırımları ile büyüten değerli 
iş ortaklarımızdan biridir. Corm Group’un da 
genişlettiği operasyonları için gerçekleştirdiği bu 
yatırım ile rekabet gücünü artıracağına eminim” 

dedi. Corm Group Yönetim Kurulu Başkanı 
Cemal Sevindik planlı yatırımlar ile adım adım 
büyüdüklerinin altını çizdi. Sevindik, “Tren yük-
leme operasyonlarına uygun bu son teslimat ile 
Avrupa hattında verdiğimiz intermodal taşıma 
kapasitemizi artırıyoruz. Tırsan’ın titizlikle gelişti-
rip en küçük parçasına kadar test ettiği araçları-
na yatırım yaparken hiç tereddüt etmedik. Yük-
sek taşıma kapasitesine sahip bu araçlar ile en 
yüksek verimi elde edeceğimize eminiz. Tırsan 
ile olan iş birliğimizin büyüyen yatırımlarımıza 
paralel büyüyeceğinden eminim” diye konuştu. 

Bars Lojistik zorlu rotalarda Tırsan ile yol alacak 

CORM GROUP 27 TREN YÜKLEMELİ TIRSAN’I FİLOSUNA KATTI 

TIRSAN

www.lojistikhatti.com  www.lojistikhatti.com  63 63 

TARAÇLAR
İCARİ 

M
ercedes-Benz Türk, Aksaray 
Kamyon Fabrikası’nda üretilen 
400 bininci kamyonu Sertel 
Grup Lojistik’e teslim etti. 

1993’ten bu yana yurt içi ve uluslararası ta-
şımacılık hizmeti veren Sertel Grup Lojistik’in 
filosunun büyük kısmı Mercedes-Benz kamyon 
ve çekicilerden oluşuyor. Aksaray’daki teslimat 
törenine Mercedes-Benz Türk ve Sertel Grup 
Lojistik yönetiminden üst düzey isimler katıldı. 
Mercedes-Benz Türk Kamyon Pazarlama ve 
Satış Direktörü Alper Kurt, 400 bininci kam-
yonun uzun yıllardır iş birliği içinde oldukları 
Sertel Grup Lojistik’e teslim edilmesinin ayrı 

bir anlam taşıdığını belirterek iş ortaklıklarının 
güçlenerek devam edeceğini söyledi. Sertel 
Grup Lojistik Yönetim Kurulu Başkanı Abdul-
lah Sert ise, 400 bininci kamyonun filolarına 
katılmasının şirket için önemli bir kilometre taşı 
olduğunu vurguladı. Mercedes-Benz kamyon-
larının operasyonlarında yüksek performans 
ve dayanıklılık sunduğunu ifade eden Sert, 
teslimatın aynı zamanda merhum Yönetim 

Kurulu Başkanı Mustafa Kemal Sert’in anısına 
yapılan 400 fidan bağışı nedeniyle de özel bir 
anlam taşıdığını dile getirdi. Mercedes-Benz 
Türk’ün Mustafa Kemal Sert anısına Aksaray 
Hatıra Ormanı’na yaptığı 400 fidan bağışına 
Sertel Grup Lojistik de 400 fidan bağışlayarak 
katkı sundu. Teslimat kapsamında toplam 800 
fidanın dikilmesi, iki şirket arasındaki güçlü 
bağın simgesi olarak öne çıktı.

Sertel Grup Lojistik 
400 bininci kamyonu 

filosuna kattı

MERCEDES-BENZ



M
eiller, dayanıklılığı, yüksek 
taşıma kapasitesi ve operasyonel 
verimliliğiyle öne çıkan ürünleri 
ile sektörde fark yaratmaya 

devam ediyor. 2013 yılından bu yana kazı, 
dolgu, yıkım, aktarım, nakliyat, peyzaj, tünel, 
çevre düzenleme hizmetleri veren İstanbul 
merkezli Safir Proje Mühendislik ve Geri 
Dönüşüm A.Ş, 23 adet 23m3 Meiller Damper 
satın aldı. 

Safir Proje Mühendislik yeni ürünlerini, 
Meiller Tuzla Yetkili Satıcı ve Servis Müdürü 
Volkan Kahya, Meiller Yetkili Satıcı ve 
Servisi Erçal Otomotiv Yönetim Kurulu 
Başkan Yardımcısı İbrahim Erçal, Safir Proje 
Mühendislik adına Yönetim Kurulu Başkanı 
Feyzullah Kahraman ile Yönetim Kurulu 
üyesi Cabir Kahraman’ın katılımı ile Safir 
Proje Mühendislik’in İstanbul’da bulunan 
tesislerinde düzenlenen törenle teslim aldı.  

Safir Proje Mühendislik Yönetim Kurulu 
Başkanı Feyzullah Kahraman yeni Meiller 
damperler ile operasyonel verimliliklerini 
artırmayı hedeflediklerini belirtti. 

Meiller Satış ve Satış Sonrası Hizmetler 
Müdürü Mert Benli ise “Zorlu çalışma 
sahalarında maksimum dayanıklılık, güvenilirlik 
ve verimlilik sunan Meiller ürünlerimizle, iş 
ortaklarımızın faaliyetlerinde katma değer 
yaratmak istiyoruz” şeklinde konuştu.

Safir Proje Mühendislik 23 adet Meiller Damper satın aldı 

MEILLER 

G
üler Nakliyat, 28 adet Scania 
560S, 10 adet Scania 500S ve 12 
adet Scania 500R Super olmak 
üzere toplam 50 adet Scania çeki-

ciyi filosuna dahil ederek operasyonel gücünü 
ve taşımacılık kapasitesini artırdı. İstanbul 
merkezli Güler Nakliyat, yurtiçi parsiyel yük 
taşımacılığı, depolama ve proje lojistiği hiz-
metleri sunuyor. Güler Nakliyat’a yeni araçları, 
Scania Tuzla Yetkili Satıcı ve Servisi’nde Scania 
Satış Müdürü Bayazıt Canbulat, Scania Tuzla 
Satış ve SSH Müdürü Volkan Kahya ve Erçal 
Otomotiv Yönetim Kurulu Üyesi İbrahim Erçal 

tarafından Güler Nakliyat’ın firma sahibi Naci 
Güler’e teslim edildi. 

 Sektörde 50. yılını kutlayan Naci Güler, 
lojistik hizmetlerinde müşteri memnuniyeti, 
verimlilik, sürdürülebilirlik ve doğaya saygıyı 
merkeze aldıklarını belirterek şunları söyledi; 
“Filomuzu güçlendirme stratejimiz kapsamın-
da yaptığımız bu yatırım hem hizmet kalitemi-
zi artıracak hem de operasyonel verimliliğimizi 
en üst seviyeye taşıyacak. Scania’nın özellikle 
Super serisindeki üstün yakıt performansı ve 
segmentindeki teknolojik üstünlükleri, terci-
himizi yeniden Scania’dan yana kullanmamızı 

sağladı.”
Scania Satış Müdürü Bayazıt Canbulat 

ise “Yakıt verimliliği, dayanıklılığı ve düşük 
işletme maliyetlerini bir arada sunan Super 
çekicimiz, büyük lojistik firmalarımızın tercihi 
olmaya devam ediyor” dedi. Canbulat, “Gü-
ler Nakliyat, Türkiye’nin dört bir yanına 24 
saat kesintisiz nakliye hizmeti sunmaktadır. 
Bu nedenle 24 saat servis erişimi, filolarının 
tercihlerinde önemli bir kriter oldu. Scania’nın 
yaygın ve her an ulaşılabilir servis ağı firmala-
rın araç alımlarında belirleyici bir rol oynamak-
tadır” şeklinde konuştu.

Güler Nakliyat ve Lojistik’e 50 Adet Scania Super teslimatı 
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