





























































































































ve lUksiin kalbi Milano gibi Avrupa sehir-
lerini, Uretimin kuresel merkezleri arasin-
daki istanbul ve Bursa gibi sehirlerimize
gucli bir sekilde baglyoruz.

Askili tekstil tasimaciliyi (GOH) ile ta-
sarim evlerinden uluslararasi podyumlara
ve magazalara uzanan suregte, hazir giyim
Urtnlerini, 6zel sistemlerimizle (Garment
on Hanger) tasiyoruz. Boylece trUnler arag
icinde kirismiyor, hasar gérmuyor. Kutu-
lama maliyetlerini de sifirhyoruz. Tasidi-
gimiz hazir giyim Urdnleri arag icindeki
askiya nasil asiliyorsa, Avrupa’daki maga-
za rafina da ayni kusursuzlukta, hicbir ek
islem gérmeden asiliyor.

Turkiye ve italya arasinda haftalik
duizenli seferlerle gergeklestirdigimiz 72-96
saatlik ekspres teslimat suiresi sayesinde,
hiz ve maliyet avantajl sunuyoruz. Butiin
yuklerimizde oldugu gibi Avrupa’daki
tekstil ve hazir giyim Urinlerini de AB
icindeki depolarimizdan 1 ila 3 gtin icinde
alicisina ulastiriyoruz.

Parsiyel ve grupaj ¢coziimlerimiz ile
kucuk hacimli butik tasarimcilardan dev
perakende zincirlerine kadar, parsiyel ve
komple yiiklemelerdeki konsolidasyon
projelerimizle 6lcek ekonomisi avantaji
sagliyoruz. Musterilerimizin lojistik mali-
yetlerini optimize ediyoruz.

TURKIYE’DE SUBE AGINI
GENISLETECEK

Turkiye operasyonlarinizin
blyimesine paralel olarak tekstil
ve hazir giyim lojistigine yonelik
yeni yatirim planlariniz bulunuyor
mu? Oniimiizdeki donemde
kapasite artirimi, yeni hatlar, depo
yatinimlari veya dijitallesme alaninda
hangi projeleri hayata gecirmeyi
hedefliyorsunuz?

Turkiye pazarindaki buyume grafgi-
miz, planlarimizin ve yatirimlarimizin ne
kadar dogru ilerledigini gosteriyor. Tekstil
ve hazir giyim sektortiniin dinamizmine
ayak uyduracak adimlar attik. TUrkiye-
italya arasinda diizenli kara yolu seferle-
rinde hizi 6n plana aldik. Ro-Ro ve kara
yolu baglantili standart servisimizin yani

sira, ekspres tasimalar icin de 72-96 saatte
teslimat gerceklestiriyoruz. Bu hattimizda
askili tekstil tasimalarimiz konusundaki
uzmanlhigimizla da éne ¢ikiyoruz.
Oniimiizdeki dénemde Tiirkiye’deki
yatirimlarimizda operasyonel verimlilige
odaklanacagiz. Avrupa ihracat trafgi ve
parsiyel dagitim agisindan biyik 6nem arz
eden izmir, Ankara ve Mersin’de de yeni
subelerimizle hizmet verecegiz.

Raben Turkiye’nin orta ve uzun vadeli
blyUme hedefleri nelerdir? Turkiye-
Avrupa hattinda hangi tlkelerde
bUytme potansiyeli géruyorsunuz ve
tekstil sektériintin bu hedeflerde nasil
bir rol oynamasini bekliyorsunuz?
Raben Group’un global gtictind, yerel
pazarin dinamikleriyle harmanlayarak
surduarulebilir bir blytme modeli sergili-
yoruz. Raben’in uzun vadeli deger yaratma
hedefyle Turkiye'deki konumumuzu gugc-
lendiriyoruz. Kalici bilyimenin merkezine
musteri memnuniyeti ve sadakatini koyu-
yoruz. Guglu lojistik agimizla Ttrkiye'de
surdurulebilir bllyiime hedefiyoruz.
Turkiye tasimalarinda, basta Polon-
ya, Slovakya, italya, Cekya, Romanya ve
Almanya olmak izere Avrupa genelinde
ciddi bir potansiyel goriyoruz. Bu tlke-
lerle olan ticaret hacminde, tekstil ve hazir
giyim sektdrt de 6nemli bir yer tutuyor.
Yaygin lojistik agimiz ve saat gibi kusursuz
isleyen Raben sistemi sayesinde, tlkemiz
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tekstilcisinin Avrupa pazarindaki rekabet
gucunt artirarak, inracatgimizla birlikte biz
de blytyoruz.

NEARSHORING DALGASI
TURKIYE’NIN GUCUNU ARTIRIYOR
Onumiizdeki 3-5 yilda tekstil ve hazir
giyim lojistiginde hangi egilimler 6ne
¢ikacak? Turkiye'nin bu déntusiimde
rekabet avantajini artirabilmesi icin
lojistik tarafinda hangi adimlarin
atilmasi gerekiyor?

Oniimiizdeki 3-5 yilda lojistik sektorindi
hiz, strdurulebilirlik ve dayanikhlik sekil-
lendirecek. Nearshoring trendiyle birlikte,
buiylik moda markalari artik aylarca stiren
Uzak Dogu tedarik surelerini tolere etmek
istemiyor. Uriiniin, pazarin yakininda tretil-
mesi ve glnler icinde magazada olmasi bek-
leniyor. Bu noktada yesil lojistik standartlar
da devreye giriyor. Avrupa Yesil Mutabakati
ve karbon duizenlemeleri nedeniyle emisyon
oranlarinin azaltilmasi buytik 6nem tasiyor.

Turkiye’nin bu tarihi donusimde
rekabet avantajini daha da artirmasi icin
intermodal tasimacilik altyapimizi giiglen-
dirmemiz ve demir yolu entegrasyonunu
tamamlamamiz gerekiyor. GUmrik stirec-
lerinin dijitallesmesi ve sinir kapilarindaki
gecis strelerinin optimize edilmesinin de
tekstil ihracatgimizin Avrupa pazarindaki
konumunu daha da giiglendirecegine ina-
niyoruz.

TUM SURECLER myRaben ILE TEK NOKTADAN iZLENiYOR

Raben Turkiye Satis ve Musteri Hizmetleri Mudur( Burak
Yesilova, tekstil ve hazir giyim sektortiinde hiz, esneklik ve
gorundrltgin artik rekabetin temel unsurlar haline geldigini
belirtti. Yesilova, dijitallesme ve seffafligin dis ticarette dnemli bir
gereklilik oldugunu vurgulayarak, “Termin strelerinin gtinlerle
degil, saatlerle dlguldugu hazir giyim sektortinde tedarik
zincirinin her asamasinda gérunurlik buyuk énem tasiyor”
dedi. Raben Turkiye olarak musterilerine ugtan uca takip imkani

sunduklariniifade eden Yesilova, gelismis dijital takip sistemleri
ve myRaben platformu sayesinde gonderilerin tek bir yikleme
numarasi ve barkod Uizerinden gercek zamanli izlenebildigini
sdyledi. Parsiyel tasimacilikta Avrupa genelinde bu 6lcekte
izlenebilirlik saglayan sayili lojistik oyuncularindan biri olduklarini
belirten Yesilova, “Musterilerimiz génderilerini ugtan uca takip
ederek, zaman hassasiyeti yuksek hazir giyim operasyonlarinda
onemli bir rekabet avantaji elde ediyor” ifadelerini kullandi.
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BATU LOGISTICS

ASKILI TASIMA GUCUYLE

tekstili fabrikadan vitrine ulastiriyor

Efe Goktuna

Tekstil tasimalarinin toplam is hacminde ylzde

30 paya sahip olan Batu Logistics, askili giysilerin
Uttleme ve yeniden paketleme ihtiyaci olmadan
magaza raflarina ulasmasini saglarken, GOH
konteyner ve askill treyler altyapisiyla sundugu
intermodal tasima ¢ozimleriyle moda sektdriniin
hiz, zamaninda teslimat ve Urtin kalitesi beklentilerine
yanit veriyor. Batu Logistics Genel Mudurt Efe
Goktuna ise Avrupa merkezli operasyonlarini
glclendirerek Kuzey Afrika, Orta Asya ve Orta Dogu
pazarlarinda bliyime hedefleri dogrultusunda yeni
yatinmlara odaklandiklarini belirtti.
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ekstil lojistigi, sirketinizin
faaliyetleri ve toplam

is hacmi icinde nasil bir
konuma sahip? Bu alanda

hangi hizmetlerle musterilerinize
deger katiyorsunuz?

Toplam is hacmimizin ytizde 30’luk
kismini tekstil ve hazir giyim sektori ta-
simalari olusturuyor. Gergeklestirdigimiz
tekstil sevkiyatlarinin ytizde 70’ini askili
giysiler, geriye kalan ytizde 30’unu ise
kolili Grtnler meydana getiriyor. Moda
diinyasinin dogasi geregi surekli degi-
sen trendler, tim diinyada oldugu gibi
operasyonlarimizda da blyik bir hiz ve
dinamizm gerektiriyor. Biz de musterile-
rimizin sezon drdnlerini tam zamaninda
vitrinlere ulastirmalari igin ihtiya¢ duy-
duklari bu hizi, entegre ve esnek lojistik
modellerimizle saglayarak tedarik zincir-
lerine stratejik bir deger katiyoruz.

INTERMODAL ASKILI TASIMA
ALTERNATIFI

Tekstil ve hazir giyim lojistigi
alaninda sundugunuz ¢ézumler,
operasyonel altyapiniz ve
musterilerinize sagladiginiz
avantajlar hakkinda bilgi verebilir
misiniz?

Askili Grtinlerin fabrikadan magaza
rafina Gtd ve yeniden paketlemeye ihtiyag
duymadan ulasmasini sagliyoruz. Bu sa-
yede hem is¢ilik maliyetlerinden tasarruf
ediyor hem de kumas kirismasi ve defor-
masyon riskini en aza indiriyoruz.

Hassas tekstil Urtinlerinin kalitesini
ilk guinki gibi koruyarak hedefne ulas-
tirmak bizim igin kritik bir éncelik. Bu
dogrultuda operasyonel altyapimizda 300
adet 45 HCPW askili (GOH) konteyner
ve 32 adet askil treyler bulunduruyoruz.
Tekstil sektoriinden yogun talep géren
45" HCPW konteynerlerimizle piyasaya
cok daha ekonomik bir intermodal askili
tasima alternatif sunuyoruz. Ayrica hem
kolili hem de askil tekstil trtinlerinin
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“Dijitallesme vizyonumuz kapsaminda bu yil devreye alacagimiz mobil uygulamayla
musterilerimize anlik siparis takibi ve emisyon hesaplama gibi olanaklar sunacagiz.

Surdurdlebilirlik alaninda ise intermodal altyapimizi genisleterek karbon salimini
minimum seviyelere ¢eken ¢evreci tasima modellerine odaklaniyoruz.”

sevkiyatinda kullandigimiz ¢ift striictli
ekspres hizmet modelimizle sinir gegis-
lerini ve teslimatlari cok daha guivenli,
kesintisiz ve hizli bir bigcimde gergekles-
tiriyoruz.

Avrupa basta olmak Uzere hangi
ulke ve pazarlarda faaliyet
gosteriyorsunuz? Uluslararasi aginiz
musterilerinize nasil bir rekabet
avantaji sagliyor?

Hizli Gretim ve tedarik déngulerinin
basariy1 belirledigi tekstil sektdriinde,
Avrupa Ulkelerine gtivenli teslimatlar ya-
pabiliyoruz. Oncelikli ve en yogun faali-
yet gosterdigimiz pazar Avrupa olmakla
birlikte, hava ve deniz yolu kapasitemiz
sayesinde 200’den fazla tilkeye dogrudan
ulasabilen genis bir yapiya sahibiz. Al-
manya, ingiltere, isvicre ve Dogu Avrupa
cografyasi basta olmak tizere kita gene-
linde kurdugumuz bu yaygin ag, miste-
rilerimize hem tasima modlari arasinda
esnek gecis hem de rakiplerine karsi hiz
avantajl imkani veriyor.

KONTROL KULESI SISTEMIYLE
TUM SURECLER
KONTROLALTINDA
Hazir giyim Ureticileri artik entegre
cozumler talep ediyor. Batu
Logistics bu beklentilere hangi 6zel
lojistik ¢cbzUmleriyle yanit veriyor?
Bugiin geldigimiz noktada hazir gi-
yim Ureticilerinin yalnizca nakliye degil,
tam sureglerin sefaf yonetildigi kapsamli
bir yapi talep ettiginin farkindayiz. Bu
nedenle “Control Tower” (Kontrol Ku-
lesi) sistemimizi merkeze alarak tasima,
depolama ve siparis sureglerini tek elden
uctan uca koordine ediyoruz. Gebze,
Buytkcekmece, Konya, Almanya ve

Bulgaristan’da bulunan toplam 75.000
metrekarelik gimrukli ve gimriksitz
alanlarimizda serbest depo ve capraz
yukleme operasyonlarini yurituyoruz.
Tesislerimizde musterilerimize 6zel kalite
kontrol, barkodlama, etiketleme, Uriin
birlestirme, yeniden paketleme ve stok
yOnetimi gibi katma degerli hizmetler
saglayarak onlarin asil islerine odaklan-
malarini kolaylastiriyoruz.

Tekstil ve hazir giyim lojistigine
yonelik 6numuzdeki donemde hangi
yatirim alanlarina odaklanmayi
planhyorsunuz?

Oniimiizdeki donemde tekstil pa-
zarindan gelen artan talebi karsilamak
icin piyasada basari yakalayan askili
intermodal operasyonlarimizi daha da
genisletmeyi planlyoruz. Uluslararasi
rotalarimiza Fas, Cezayir ve Tunus’u da
dahil ederek Kuzey Afrika acilimimizi
hizlandiryor; Avrupa pazarinda ise
ispanya, Fransa ve Portekiz operasyonla-
rimizin hacmini bulytitmeyi hedefiyoruz.
Dijitallesme vizyonumuz kapsaminda bu
yil devreye alacagimiz mobil uygulamay-
la musterilerimize anlik siparis takibi ve
emisyon hesaplama gibi olanaklar suna-
cagiz. Surdurilebilirlik alaninda ise in-
termodal altyapimizi genisleterek karbon
salimini minimum seviyelere ¢eken gev-
reci tasima modellerine odaklaniyoruz.

YENi COGRAFYALARDA
KAPASITE ARTIRIYOR

Turk tekstil sektoriiniin yeni ihracat
arayislari dogrultusunda Batu
Logistics’in buyume stratejisi nasil
sekilleniyor? Oncelik verdiginiz yeni
pazarlar veya ticaret koridorlari
bulunuyor mu?

Pazarindaki degisim ve yakin cograf-
yadan tedarik egilimi, Glkemizin lojistik ve
Uretim konumunu ¢ok daha stratejik bir
noktaya yerlestiriyor. Bu yapisal degisimi
kalici bir firsata dénusttirmek amaciyla
maliyet kontroll, operasyonel verimlilik ve
dijital déntsume yuksek yatirimlar yapi-
yoruz. Glcli oldugumuz Avrupa omurga-
sinin yani sira, Kafkasya’da Azerbaycan,
Orta Asya’da Kazakistan ve Ozbekistan ile
Orta Dogu’da Suudi Arabistan bélgesin-
deki kapasitemizi artirarak dogu-bati ek-
senindeki ticari varhgimizi stratejik olarak
pekistiriyoruz.

Onumiizdeki 5 yilda tekstil ve hazir
giyim lojistiginde hangi egilimler 6ne
cikacak? Turkiye’nin bu alandaki
rekabet gucunu artirmasi icin

lojistik sektérinidn hangi alanlara
odaklanmasi gerekiyor?

Oniimiizdeki 5 yil iginde sektérde basa-
riy1 tayin edecek en buyuk iki dinamik, str-
dardlebilirlik ve ileri teknolojilerin adap-
tasyonu olacaktir. Avrupa Yesil Mutabakati
ve Sinirda Karbon Duizenleme Mekaniz-
masi kurallari dogrultusunda karbon ayak
izinin azaltilmasi, sektorel bir tercih olmak-
tan cikip rekabetin zorunlu kurali haline
geldi. Bununla birlikte e-ticaretin getirdigi
hiz talebini karsilamak icin yapay zeka,
blok zincir ve veri analitigiyle desteklenen,
sefaf ve olculebilir esnek tedarik modelleri
hayati rol oynayacak. Ttrkiye’nin bu yeni
diizende rekabet guiciini artirabilmesi icin
lojistik sektortinuin yesil donusiime hizla
uyum saglamasinin yani sira, sinir kapila-
rindaki bekleme surelerini kisaltacak stireg
iyilestirmelerine odaklanmasi blyUk 6nem
tasiyor. Zira operasyonel hizin artmasi, ih-
racat ve istihdam rakamlarimizi dogrudan
yukari cekecektir.
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ruz. Etkin GrUn planlamasi, veri odakli
talep tahmini, guclu tedarikgi is birlikleri
ve esnek Uretim kapasitemiz sayesinde
Urdinlerimizi tam zamaninda pazara
sunabiliyoruz. Planlama sUrecinin en
basindan itibaren satis verilerini, musteri
egilimlerini ve pazar dinamiklerini analiz
ederek Uretim ve dagitim kararlarimizi
bu dogrultuda sekillendiriyoruz.

Hiz ile esneklik arasindaki dengeyi
ise yUksek yerel tedarik oranimiz, teda-
rikcilerimizle kurdugumuz yakin calisma
modeli ve degisen kosullara hizla uyum
saglayabilen planlama kabiliyetimizle ku-
ruyoruz. Amacimiz yalnizca hizh olmak
degil kaliteyi, dogru Uriin karmasini ve
operasyonel verimliligi koruyarak pazara
zamaninda yanit verebilmek.

COK KANALLI YAPI LOJISTIGIN
MERKEZINE YERLESTI
Omnichannel operasyonlarin lojistik
sureclerine etkileri neler oldu?
Siparis yonetimi, stok gorinurlugu
ve iade suregclerinde nasil bir model
benimsiyorsunuz?

Dijitallesme ve degisen tiketici alis-
kanliklariyla birlikte cok kanalli yapi,
lojistik operasyonlarimizin merkezine
yerlesti. Musteriler artik aligverise bir ka-
nalda baslayip baska bir kanalda devam
edebiliyor. Bu nedenle kanallari birbirin-
den bagimsiz degil, ayni misteri deneyi-
minin parcalari olarak yonetiyoruz.

Tek stok yonetimi anlayisi dogrultu-
sunda magaza ve e-ticaret stoklarimizi
entegre ediyor, siparislerin uygun du-
rumlarda dogrudan magazalarimizdan
karsilanabildigi esnek modeller uygulu-
yoruz. Béylece stok gérunrlagiana arti-
rirken Urtin bulunurlugunu gelistiriyor
ve teslimat stirelerini kisaltiyoruz.

Siparis ve iade streclerinde de ka-
nallar arasinda mimkuin oldugunca
uyumlu, hizh ve musteri odakl bir yapi
kuruyoruz. Veri ve musteri analitigiyle
desteklenen bu model sayesinde stok-
larimizi daha etkin kullaniyor, kanallar

arasindaki gecisleri kolaylastiriyor ve
misterilerimize kesintisiz bir alisveris
deneyimi sunuyoruz.

Koton son yillarda lojistik

altyapisi ve depo operasyonlarina
onemli yatirimlar gerceklestirdi.
Onumiizdeki dénemde yeni depo,
otomasyon veya uluslararasi lojistik
merkez yatirimlari gindeminizde
bulunuyor mu? Kuresel buyime
hedefleriniz lojistik aginizi nasil
sekillendiriyor?

Lojistik yatinmlarimizi yalnizca ¥-
ziksel depo kapasitesini artirmak olarak
degerlendirmiyoruz. Otomasyon, sistem
entegrasyonu, veri goranurltgad, stireg-
lerin sadelestirilmesi ve dagitim aginin
daha verimli hale getirilmesi de yatirim
yaklasimimizin énemli parcalarini olus-
turuyor.

Kuresel bllytime stratejimiz dogrul-
tusunda lojistik agimizi daha esnek ve
Olgeklenebilir bir yapiya donusturiyo-
ruz. ABD pazarina Nordstrom pazaryeri
araciligiyla girisimizi gergeklestirmis
olmamiz da bu dénustimun 6nemli
adimlarindan biri oldu. Turkiye merkezli
guclt tedarik kabiliyetimizi sinir dtesine
tasirken, ABD icgerisindeki stratejik dagi-
tim ¢6zUmleri ve uluslararasi hizli lojistik
is birlikleriyle musterilerimize etkin bi-
cimde ulasmayi hedefiyoruz.

Yeni depo, otomasyon ve uluslararasi
lojistik merkezi yatirimlariniysa her pa-
zarin buyuklagu, masteri talebi, teslimat
beklentileri ve operasyonel verimlilik
kriterleri dogrultusunda degerlendiriyo-
ruz. Onceligimiz, blyiimeyi desteklerken
kaynaklarimizi dogru kullanan, teknolo-
jiyle guiclendirilmis ve gerektiginde hizla
Olceklenebilen bir lojistik yapi kurmak.

Surdurulebilirlik hedefleri
dogrultusunda tedarik zinciri
ve lojistik sUreclerinde hangi
alanlara odaklaniyorsunuz?
izlenebilirlik, sorumlu tedarik,
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karbon emisyonlarinin azaltilmasi
ve dongusel ekonomi konularinda
yurdattigunuz calismalar hakkinda
bilgi verebilir misiniz?

Surdurulebilirlik, Koton’un is ya-
pis biciminin ve uzun vadeli bilyime
yaklasiminin temel unsurlarindan biri.
Birlesmis Milletler Kuresel ilkeler Sozles-
mesine uygun olarak ¢evresel ve sosyal
sorumluluk anlayisimizi tedarik zinciri-
mizin tum asamalarina entegre ediyoruz.
Hammadde tarafinda Better Cotton
Uyeligimiz aracihgiyla daha sorumlu
tarim uygulamalarini destekliyor, tedarik
zincirimizin strdrtlebilir déntistimu-
ne katki saghyoruz. SBTi ve CDP gibi
uluslararasi gergeveler dogrultusunda
cevresel etkilerimizi azaltmaya yonelik
calismalarimizi baslattik.

Lojistik streclerimizde ise tasima
verimliligini artiran, gereksiz seferleri ve
tek kullanimlik ambalaj tiketimini azal-
tan uygulamalara odaklaniyoruz. Log
D is birligiyle hayata gecirdigimiz Milk
Run modeli bu yaklasimin 6nemli rnek-
lerinden biri. Cok kullaniml tagima ka-
salari sayesinde tek kullanimlik ambalaj
ihtiyacini azaltirken kaynak kullanimini
ve operasyonel verimliligi gelistiriyoruz.

Bununla birlikte strdtrulebilir Grin-
lerin toplam ciro icindeki payini her yil
artirmay!i, daha izlenebilir, sorumlu ve
dustk cevresel etkiye sahip bir deger
zinciri olusturmay1 hedefiyoruz.

LOJISTIK iS ORTAKLARINDA ESNEKLIK VE SURDURULEBILIRLIK ARIYOR

Koton Global Lojistik Direktorti Canan Mutlu, lojistik
is ortaklarini degerlendirirken yalnizca operasyonel
kapasiteye degil, degisen pazar kosullarina uyum
saglayabilme yetkinligine de 6nem verdiklerini belirtti.
Hizli moda sektoriinde talep dalgalanmalarinin yogun
yasandigina dikkat gceken Mutlu, is ortaklarindan yogun
dénemlerde dahi hizmet kalitesini koruyabilecek,
gerektiginde kapasitesini hizla artirabilecek esnek
bir operasyon yapisi beklediklerini ifade etti. “is
ortaklarimizdan beklentimiz, hizla degisen pazar kosullarina

uyum saglayabilecek operasyonel gceviklige sahip olmalar”
diyen Mutlu, sistem entegrasyonu, gercek zamanli veri
paylasimi ve performans takibinin de secim kriterlerinde
onemli bir yer tuttugunu soyledi. Mutlu, lojistik ¢6zim
ortaklarinda is surekliligi, maliyet yonetimi ve hizli ¢6zim
Uretme kabiliyetinin yani sira strdtrtlebilirlik yaklasimini
da dnemsediklerini vurgulayarak, gevresel etkilerini dlgen,
kaynak verimliligini gbzeten, ambalaj ve emisyon azaltimina
yonelik uygulamalar gelistiren is ortaklariyla uzun vadeli is
birlikleri kurmay hedeflediklerini belirtti.
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Cem Kiilahg

Depolamadan dag@itima kadar tiim lojistik stireclerini otomasyon,
veri odakl sistemler ve strdurdlebilir ¢oziimlerle yeniden

yapilandiran Derimod, tedarik zincirinde hiz, esneklik ve verimlilik
hedefiyle ilerliyor. Derimod Lojistik Miidirt Cem Kulahgi, yeni 3PL
modeli, dijital entegrasyon yatirimlari, yapay zeka destekli planlama
sistemleri ve dongusel ambalaj uygulamalariyla daha cevreci,
izlenebilir ve gelecege hazir bir lojistik yapisi olusturduklarini belirtti.
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Derimod, lojistikte hiz ve surdurulebilirligi

TEKNOLOJIYLE BULUSTURUYOR

erimod Lojistik Muduri Cem

Kulahg, lojistigin artik yalnizca

ardinlerin bir noktadan digerine

tasindigi operasyonel bir stireg
olmadigini, misteri deneyimini ve marka
rekabetini dogrudan etkileyen stratejik bir
alan haline geldigini sdyledi. Dijitallesme,
otomasyon ve surdurulebilirlik yatirimlariy-
la tedarik zincirini yeniden sekillendirdikle-
rini belirten Kalahgt, “Yarim asirlik deri ve
moda tecribemizi teknoloji odakli tedarik
zinciri vizyonuyla bulusturuyoruz. Kiresel
krizler ve degisen pazar kosullari gosterdi ki
gelecekte fark yaratacak olanlar; en gevik, en
esnek ve en dijital tedarik zincirini kurabilen
markalar olacak” dedi.

Degisen pazar dinamiklerine ragmen
gucld is ortakliklari, dijital altyapi yatinmlari
ve surdurulebilirlik odakl yaklasimlariyla
perakende lojistiginde standartlar yukselt-
meyi hedefediklerini ifade eden Kulahgl,
Derimod Lojistik ekibi olarak teknoloji ve
ceviklik ekseninde yatirimlarini surdirerek
markanin biiytime yolculuguna katki sagla-
maya devam edeceklerini kaydetti.

Perakende sektoriinde degisen tiketici
beklentileri, tedarik zinciri ve lojistik si-
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reclerini yeniden sekillendiriyor. Sizce
bugiin moda ve hazir giyim sektdrtinde
lojistik operasyonlarinin éncelikleri
neler? Derimod bu déntsimi nasil
yonetiyor?

Bugiin perakende sektord, tarihin en
dinamik ve tamamen tuketici odakli do-
nemini yastyor. Artik modern tiketici yal-
nizca Uruind degil; o Gruine hangi kanaldan
olursa olsun en hizli, en sefaf ve en esnek
sekilde ulasmayi talep ediyor. Bu beklenti,
lojistigi arka planda calisan bir destek biri-
mi olmaktan ¢ikarip markalarin en buyuk
stratejik rekabet avantaji haline getirdi.
Moda ve hazir giyim lojistiginde basari, ar-
tik sadece maliyet kontroliyle degil, pazara
giris hizini (speed-to-market) ne kadar ki-
saltabildiginizle 6l¢tlyor. Derimod olarak
bu déntisimu proaktif bir yaklasim, capraz
fonksiyonlu ekipler ve strekli iyilestirme
kaltaryle yonetiyoruz. Degisimi bir risk
degil, rekabet avantaji olarak gortiyoruz.
Bu kapsamda;

Hiz ve Ceviklik: Sezonlarin ve mikro-
trendlerin bas déndurict bir hizla degistigi
moda sektdriinde, koleksiyonlarin dogru
zamanda rafarda ve dijital kanallarda ol-
masi hayati 6nem tasiyor. Derimod olarak

2030 vizyonumuz kapsaminda belirledigimiz
“Cevik Tedarik Zinciri”” hedeferimize uygun
olarak, bizi gelecege tasiyacak ¢ok stratejik
bir adim attik ve 3PL partnerimizi degistirme
karar aldik.

Seffaflik ve izlenebilirlik: Modern lojis-
tigin en buyuk 6nceliklerinden biri veri goru-
nurlagadar. Musterilerimiz ve i¢ paydasla-
rimizin, bir Griintin depoya varisindan nihai
tuketiciye teslimatina kadar tim asamalarini
anlik izleyebilmesi gerekir. Bu dogrultuda,
depo yonetim sistemlerimiz (WMS) ile dagi-
tim entegrasyonlarimizi gticlendirdik. Gergek
zamanli takip sistemleri ve dijital raporlama
altyapimiz sayesinde, tedarik zincirinin her
halkasinda analizler yapabiliyor ve operasyo-
nel darbogazlari aninda tespit ederek proaktif
aksiyon aliyoruz.

Otomasyon Odakl1 3PL Déoniisiimii: Bu
vizyonu yalnizca kagit tizerinde birakmiyor,
operasyonel ortakliklarimizda somut adim-
larla hayata gegiriyoruz. Hiz, sifir hata ve
Olceklenebilirlik hedeferimiz dogrultusunda,
temmuz ay! itibariyla yeni 3PL partnerimiz ile
stratejik gegis stirecini baslattik. Streglerimizi,
tam otomasyonlu depoculuk standartlarinda,
otomasyon kaslari ok gicli bir altyapiya
tastyoruz. SCADA destekli yeni tesisteki




ugtan uca otomasyon sistemleri sayesinde hem
mal kabul (inbound) hem de ¢ikis (outbound)
operasyonlarimiz tamamen dijitallesiyor. Ur{in
kolileri akilli konveyor bantlari Uzerinde iler-
lerken, tepede konumlandirilan ytiksek tekno-
lojili barkod okuyucu (overhead scanner) ve
sorter sistemleri sayesinde insan eli degmeden
otomatik olarak taraniyor ve ayristiriliyor. Bu
teknolojik yatirim, mal kabul streclerimizi ben-
zersiz bir hiza ulastirirken; ¢ikis stireglerimizin
de sifira yakin hata pay1 ve maksimum stiratle
gergeklesmesini sagliyor.

FARKLI LOJISTiIK SURECLERE OZEL
COZUMLER

Derimod’un Urtin gaminda giysi,

ayakkabl, canta ve aksesuar Urtnleri bir
arada yer aliyor. Bu farkli Grtin gruplari
lojistik suireclerinde nasil bir planlama
gerektiriyor? Operasyonlarinizi ydnetirken
en kritik noktalar hangileri?

Derimod; deri giyim, ayakkabl, ¢anta ve
aksesuar drnlerini tek ¢ati altinda sunan,
sektdrde esine az rastlanan genis bir Grtin port-
foytine sahip. Bu ¢ok modlu yapi, portfoyd-
muzdeki her kategorinin depolama, ellegleme
ve dagrtim stireclerinde farkl lojistik kaslar ve
0zel mihendislik ¢oziimleri gerektiriyor.

Deri Giyim: Portféyimuzin en hassas
grubunu olusturan deri giyim Urtnlerinde lo-
jistik dnceligimiz korumadir. Depolama alanla-
rinda kesintisiz sicaklik ve nem takibi yapiyor,
Urtnleri dogrudan giines 1sigindan izole edil-
mis Ozel alanlarda muhafaza ediyoruz. Kirisma
ve catlama riskini ortadan kaldiran ézel rafa-
ma ve askili tasimacilik sistemleri kullaniyoruz.
Deri yuzeyler cizilmeye ve baski izlerine karsi
son derece hassas oldugundan, trinleri ézel
koruyucu ambalajlarla muhafaza ediyor, kati
istifeme kurallar uyguluyor ve stireg boyunca
“minimum temas” ilkesiyle hareket ediyoruz.

Ayakkabr: Model, beden (SKU) ve renk
varyasyonlarinin en yogun oldugu bu grupta
depo yerlesim planlamasi (slotting) kritiktir.
Hacimsel olarak bilyUk yer kaplayan ayakkabi
kutularinin yénetiminde, siparis hazirlama
surelerini minimumda tutmak adina depoda
“Zone Picking” (Bolgesel Toplama) sistemini
uyguluyoruz. Dogru Uriniin dogru lokasyon-
da konumlandiriimasi, toplama rotalarinin
optimizasyonunda anahtar rol oynuyor.

Canta & Aksesuar: Bu gruptaki triin-
lerimiz kiicik hacimli ancak yiiksek degerli
(high-value) trtin kategorisindedir. Bu nedenle
lojistik stireclerimizde yksek guivenlik 6nlem-
leri, gelismis lokasyon dogrulamalari, hatasiz
sayim dogrulugu ve ultra hizli siparis hazirla-
ma suregleri 6n plana gikiyor.

E-ticaret ve fiziksel magazalarin birlikte
yonetildigi omnichannel yapi, depo ve
dagitim sureglerinde nasil bir dontusiim
yaratt1? Siparis yonetimi ve magaza lojis-
tiginde ne gibi degisiklikler yasadiniz?

¢ TEKSTIL ve HAZIR GIYIM LOJISTIGI

“Klresel pazarlarda rekabet edebilmek, kusursuz bir
uluslararasi tedarik zinciri gortnarligl gerektirir. Yurt
disi operasyonlarimizda en biyk lojistik onceliklerimiz;
gumrikleme sireclerinin hizlandirilmasl, transit sirelerin
optimizasyonu ve yerel kargo/lojistik partnerleriyle
saglanan kusursuz entegrasyondur.”
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E-ticaret ve fziksel madazalarin birlikte ... ..l EY

yonetildigi omnichannel (coklu kanal) mo-
deli, geleneksel depo ve dagitim stireclerini
kokten dondstirda. Artik izole galisan
depolar degil, tim kanallari tek merkezden
yOneten entegre bir siparis orkestrasyon
sistemi gerekiyor.

Depo ve Dagitimda Déniigiim: Omnic-
hannel dinamikleri, depolarimizi yalnizca
B2B bazli toplu sevkiyat yapan geleneksel
alanlar olmaktan ¢ikardi. Depolarimizi hem
B2B (magaza) hem de B2C (e-ticaret) ope-
rasyonlarini ayni anda, hibrit bir mimariyle
yuriitebilen mikro-dagitim merkezlerine
donusturdl. Eskiden haftalik periyotlarla
magaza beslemesi tizerine kurgulanan
lojistik hattimiz, artik dakikalar icinde tekil
e-ticaret siparisi paketleyen ve ayni giin
magazalara hizh triin yetistirebilen gevik ve
dinamik bir yapiya evrildi.

Siparis ve Magaza Lojistigi: Bu su-
regteki en buyuk dijital hamlemiz, Siparis
Yonetim Sistemimizi (OMS) tamamen mer-
kezilestirmek oldu. Magaza stoklarimiz ile
ana depo stoklarimizi tek bir dijital havuzda
birlestirdik. Bu sayede devreye aldigimiz
“Magazadan Génderim” (Ship from Store)
modeliyle, e-ticaret mlsterilerimize en yakin
konumdaki magazamizi birer mikro-depo
gibi konumlandirdik. Bu hamle, teslimat
surelerimizi ve kargo maliyetlerimizi radikal
sekilde duistirdii. Benzer sekilde, tiketicinin
dijitalden alip magazadan Grind teslim aldi-
g1 “Magazadan Teslim Al”” (Click & Collect)
sureclerinde de kusursuz bir arka plan lojis-
tik akisi saglayarak masteri memnuniyetini
en st seviyeye cikardik.

FAST FASHION SEZON BAZLI
PLANLAMALARINI
ORTADAN KALDIRDI
Moda sektoriinde koleksiyonlarin ye-
nilenme hizi giderek artiyor. Bu durum
stok yoénetimi, Grtin planlamasi ve lojis-
tik operasyonlarini nasil etkiliyor? Talep
tahmini ve envanter optimizasyonunda
hangi yontemlerden yararlaniyorsunuz?
Moda sektdriinde koleksiyon yenilenme
hizinin artmasi ve “fast fashion” dinamikle-
rinin sektdre hakim olmasi, geleneksel sezon
bazl statik planlamalari tamamen gegersiz
kildi. Depoda bekleyen veya duragan kalan
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her Urtin, perakende lojistiginde ciddi bir
maliyet ve alan kaybi anlamina geliyor. Deri-
mod olarak bu pazar baskisina, veriye dayali
karar mekanizmalari ve esnek tedarik zinciri
yapimizla yanit veriyoruz.

Talep Tahmini: Gelecedi 6ngorebilmek
adina gegmis satis verilerini, anlik magaza
ici tiketim trendlerini, cograf degiskenleri
ve detayl pazar analizlerini tek bir potada
eritiyoruz. Hangi bolgede, hangi SKU’nun ne
kadar satilacagini 6nceden éngorerek lojistik
dagitimi bu dogrultuda sekillendiriyoruz.

Envanter Optimizasyonu: Koleksiyon-
larin hizlanmasi, lojistikte “Tam Zamaninda”
(Just-In-Time) felsefesini ve yiksek stok devir
hizini (inventory turnover) zorunlu kiliyor.
Bu amaca ulagmak icin ana depomuzdaki
“Flow-Through” (Es Zamanli Giris ve Siparis
Hazirlama) oranlarimizi ciddi élcuide artirdik.
Uriinler depolama alanlarinda zaman kay-
betmeden, mal kabul aninda dogrudan tasnif
edilerek bekletilmeksizin magazalara ve ilgili
kanallara sevk ediliyor. Bu sayede depolama
yukimizi haffetirken, envanter verimliligi-
mizi maksimuma ¢ikariyoruz.

ULUSLARARASI OPERASYONLARDA
BOLGESEL DEPO STRATEJISI
Derimod’un yurt digl operasyonlari da
bilyiimeye devam ediyor. ihracat ve ulus-
lararasi magaza operasyonlarinda lojistik
acidan en biyik 6ncelikleriniz neler?
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Hangi pazarlarda bilyiime potansiyeli
goruyorsunuz?

Kdresel pazarlarda rekabet edebilmek,
kusursuz bir “uluslararasi tedarik zinciri
goranarlugu” gerektirir. Yurt disi operasyon-
larimizda en blyuk lojistik dnceliklerimiz;
gumrikleme suireglerinin hizlandiriimasi,
transit suirelerin optimizasyonu ve yerel kar-
go/lojistik partnerleriyle saglanan kusursuz
entegrasyondur.

Biiyiime vizyonumuz ve dncelikleri-
miz: TUrki Cumhuriyetler, Avrupa ve MENA
(Orta Dogu ve Kuzey Afrika) bolgeleri De-
rimod igin ¢ok gucli blytime potansiyelleri
barindiriyor. Kiresel bilytime stratejimizde
oOzellikle CIS (Bagimsiz Devletler Toplulugu)
ve Dogu Avrupa bolgelerinde dogrudan
kendi ydnetimimizde olan magazalarimizla
(own-retail) derinlesmeyi hedefiyoruz. Bu
kararliligimizin en somut adimi olarak, yakin
zamanda Azerbaycan’da tamamen kendi
yonetimimizde olacak 4 yeni magazamizin
acihsini gergeklestirerek bu pazardaki lojistik
operasyonlarimizi baslatryoruz. Avrupa ve
MENA pazarlarinda ise kuresel e-ticaret
platformlari ve pazaryerleri izerinden dijital
kanallarla blytmeye hiz kesmeden devam
ediyoruz.

Dagitim Merkezi Stratejisi: Uluslararasi
siparislerin teslimat stirelerini yerel pazar
standartlarina cekmek en buyk hedeferi-
miz arasindadir. Bu dogrultuda, sinir otesi
lojistikte (cross-border) hiz kazanmak adina
stratejik cograf noktalarda bolgesel depo
yonetimi veya uluslararasi lojistik aktarma

merkezleri (hub) kullanimi tizerine yeni-
likci gozUmler gelistiriyor, kiiresel tedarik
zincirimizi pazar odakli olarak merkeziles-
tiriyoruz.

Suardurulebilirlik artik moda sektoriintin
en 6nemli giindem maddelerinden biri.
Lojistik sureclerinde karbon emisyonu-
nun azaltilmasi, ambalaj yonetimi ve
tasima modelleri konusunda nasil bir
yol haritasi izliyorsunuz?

Surdurdlebilirlik artik bir tercih degil,
kurumsal bir zorunluluktur. Moda sektori-
niin kuresel karbon ayak izinin énemli bir
bélimiinun lojistik stireglerinden kaynak-
landiginin bilincindeyiz. Derimod olarak
yesil lojistik alaninda ¢cok somut ve élgiilebi-
lir adimlar atiyoruz.

Karbon Emisyon Azaltimi: Gelismis
rota optimizasyon yazilimlari kullanarak
dagitim araclarimizin doluluk oranlarini
maksimize ediyor ve bos kilometreleri
(empty running) minimize ediyoruz. Sehir-
lerarasi ve uluslararasi sevkiyatlarimizda,
operasyonel olarak mimkun olan her sefer-
de karbon yogunlugu yiiksek tasima mod-
lar1 yerine, deniz yolu ve intermodal gibi
diistik emisyonlu, ¢evre dostu alternatiferi
onceliklendiriyoruz.

Ambalaj Yonetimi ve Stratejik Is Bir-
likleri: Ambalaj yonetiminde ezber bozan
bir dénustime imza attik. Sevkiyatlarda tek
kullanimlik karton koli kullanimini ciddi
oranda azalttik. Ozellikle canta ve aksesuar
grubu sevkiyatlarimizda tekrar kullanila-
bilir, dayanikli plastik koli modeline gecis
yaptik. Bu dogrultuda yesil lojistik ve don-
giisel ambalaj ¢oziimleri sunan stratejik
is ortagimuz ile yUrGttigimuz ortak calis-
malar neticesinde hem cevreci ve déngusel
cozumler gelistirdik hem de sarf malzemesi
kullaniminda cok ciddi bir maliyet ve za-
man tasarrufu sagladik.

Tedarik¢i Yonetimi: Tedarik zinciri-
mizin strdtrulebilir olmasi, ekosistemi-
mizdeki ortaklarimizin da bu vizyona eslik
etmesiyle mimkanduir. Tek kullanimhk

paketleme malzemeleri yerine geri dénustu-
rulebilir biyobozunur paketleme malzeme-
lerine gegcis suirecimizi baslattik. Ayni yiiksek
cevre standartlarini ve stirdiirtilebilirlik
kriterlerini tim tedarikgilerimizden de ta-
lep ediyor, ekosistemimizi yesil donlstime
tesvik ediyoruz.

Oniimiizdeki donemde moda ve hazir gi-
yim lojistiginde hangi egilimlerin 6ne ¢i-
kacagini distinilyorsunuz? Derimod’un
bu degisime yonelik dncelikli yatinm ve
donustim alanlari neler olacak?

Oniimiizdeki donemde moda ve hazir
giyim lojistiginde; hiz, sefafik ve strdird-
lebilirlik tiggeninde ¢ok yogun bir teknolojik
donusiim dalgasi bekliyoruz. Derimod
olarak pazarin yénin( énceden tayin etmek
ve bu degisime liderlik etmek adina yatirm
ve donusum alanlarimizi tig asamal bir yol
haritasiyla netlestirdik:

Kisa Vadeli Hedeflerimiz: Mevcut
WMS (Depo Yonetim Sistemi) altyapimizin
otomasyon kaslarini (konveyor, sorter ve
akilli tarayici entegrasyonlari ile) daha da
guclendirmek, tiim tagima ve kargo partner-
lerimizle uctan uca dijital entegrasyonlari-
mizi tamamlamak ve anlik Kontrol Kulesi
(Control Tower) Uzerinden gergek zamanl
raporlama kapasitemizi maksimuma ¢ikar-
mak.

Orta Vadeli Hedeflerimiz: Yapay zeka
destekli talep tahmini sistemlerimizi tedarik
zincirimizin tamaminda tam kapasiteyle
devreye almak, dongusel lojistik partne-
rimizle baslattigimiz basaril katlanabilir
plastik koli modelini tim drdin gruplarimiza
yayarak surdurUlebilir ambalaj kullanimini
arttirmak.

Uzun Vadeli Hedeflerimiz: Otonom
depo teknologjilerinin (AGV/AMR robotik
sistemler) operasyonlarimizda etkinligini
daha da artirmak , hammaddeden nihai
Urline kadar blok zincir (blockchain) tabanli
izlenebilirlik altyapisini kurmak ve Derimod
Lojistik olarak net-sifir karbon lojistik hedef-
lerimize tamamen ulagsmak.

‘DIJITALLESMEYi OPERASYONEL VERIMLILIGIN STRATEJIK KALDIRACI OLARAK GORUYORUZ"

Derimod Lojistik Mtdurta Cem Kulahg, dijitallesmeyi
yalnizca teknoloji yatirimi olarak degil, operasyonel verimliligi
artiran stratejik bir dontistim araci olarak degerlendirdiklerini
sdyledi. Yapay zeka, veri analitigi ve otomasyon teknolojilerinin
tedarik zincirinin her asamasinda 6nemli katkilar sagladigini
belirten Kulahg, “Dijitallesme yatinmlarimizi hizimizi,
verimliligimizi ve karar alma kalitemizi artiran stratejik bir
kaldirag olarak goruyoruz” dedi. ERP altyapisiile depo yonetim
sistemlerini (WMS) 3PL is ortagiyla tam zamanli ve gift yonlt
entegre ettiklerini ifade eden Kilahgl, bu sayede mal kabulden
sevkiyata kadar tim depo sureclerinde manuel midahaleyi
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en aza indirdiklerini kaydetti. Stireclerin otomatiklesmesiyle
operasyonel hata oranlarinin sifira yakin seviyeye indigini
vurgulayan Kulahg, insan kaynagini ise daha fazla katma deger
Ureten kontrol ve denetim suireglerine yonlendirdiklerini dile
getirdi. Yapay zeka destekli talep tahmin modellerini aktif olarak
kullandiklarini belirten Ktlahgi, “Gegmis satis verileriile anlik
piyasa dinamiklerini analiz ederek stok planlamasindaki hata
payini 6nemli 6lgtide azaltiyoruz. Dogru Grtint dogru zamanda
dogru satis kanalinda konumlandirarak hem stoksuz kalma
riskini énltyor hem de atil stok maliyetlerini minimum seviyeye
indiriyoruz” ifadelerini kullandi.
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SEYHAN GULHAN

Lojistik ve Tedarik Zinciri
Profesyoneli

TEKSTIL LOJISTIGINDE
SURDURULEBILIRLIK REKABETI

ekstil ve hazir giyim sektérl, diinyanin en dinamik ve en

hizli dénusen sektdrlerinden biridir. Moda trendlerinin

hizla degismesi, tiiketici beklentilerinin cesitlenmesi ve kii-

resel tedarik zincirlerinin karmasik yapisi, lojistigi sektoriin
en kritik fonksiyonlarindan biri haline getirmistir. Ancak uzun yillar
boyunca tekstil lojistigi; Urtinlerin depodan magazaya veya Uretim
tesisinden dagitim merkezine en hizli ve en disuk maliyetle ulasti-
rimasi olarak degerlendirildi. Guiniimiizde ise bu yaklasim yetersiz
kalmaktadir. Artik lojistik yalnizca bir tasima operasyonu degil; stir-
durdlebilirlik, kaynak verimliligi ve déngusel ekonomi hedeflerinin
merkezinde yer alan stratejik bir deger zinciridir.

Dunya genelinde tekstil sektort, karbon emisyonu, su tiiketimi
ve atik Uretimi acisindan en yiiksek etkiye sahip sektorlerden biri
olarak gosterilmektedir. Strdirdlebilirlik denildiginde cogu zaman
geri donisturtlmus kumaslar, organik pamuk, yenilenebilir enerji
veya cevre dostu Uretim teknikleri akla gelmektedir. Oysa riin
magazaya ulasincaya kadar gegen lojistik stire¢ de cevresel etkinin
6nemli bir bélumiind olusturmaktadir. Ambalaj malzemeleri, tek
kullanimlik karton kutular, streg filmler, plastik bantlar, etiketler ve
tekrar eden tagima operasyonlari hem maliyetleri artirmakta hem de
ciddi miktarda atik olusturmaktadir.

Tam da bu noktada tekstil lojistigine farkli bir perspektiften
bakilmasi gerekmektedir. Asil soru artik “Uriinii nasil taginz?”
degil, “Uriinii dogaya en az etkiyle nasil dolagima sokariz?”
olmalidir. Bu yaklasim lojistigi operasyonel bir stireg olmaktan
cikarip stirddrulebilir dontisimun temel unsurlarindan biri haline
getirmektedir.

Dongtisel ekonomi anlayisi bu déniisimiin en gugli araglarindan
biridir. Geleneksel lojistik modeli, tek kullanimlik ambalajlar Uizerine
kuruludur. Uriin magazaya ulastiginda karton kutular acilir, bantlar
sokulur, stregler atilir ve tum ambalaj malzemeleri atik haline gelir.
Bu dongui her sevkiyatta tekrar eder. Oysa yeniden kullanilabilir
tasima ekipmanlariyla olusturulan kapali déngu lojistik modeli, ayni
tasima ekipmanlarinin ytizlerce hatta binlerce kez kullanilmasini
saglayarak hem dogal kaynak tiiketimini azaltir hem de operasyonel
verimliligi artirir.

Tekstil sektorii agisindan bu yaklasim yalnizca gevresel bir
kazanim saglamaz; ayni zamanda is stireglerini de iyilestirir. Magaza
calisanlar tek kullanimlik ambalaj atiklariyla ugrasmak yerine
Urtinleri daha hizli teslim alabilir. Depolarda ambalaj yénetimi igin
ayrilan alan azalir. Atik toplama, ayristirma ve bertaraf stregleri
minimum seviyeye iner. Bdylece lojistik operasyonu daha yalin, daha
hizli ve daha verimli hale gelir.

Surdurdlebilir lojistik ayni zamanda gériinmeyen maliyetlerin
de azaltiimasini saglar. Sirketler cogu zaman tasima maliyetlerini
detayli sekilde analiz ederken ambalaj tiiketimi, atik yonetimi,
hasarli rtinler, kayip Griinler, magaza operasyon siiresi ve karbon

maliyetlerini yeterince dikkate almamaktadir. Oysa bittncul bir bakis
acislyla degerlendirildiginde lojistikte yapilan her iyilestirme, sirketlerin
toplam sahip olma maliyetini dnemli dl¢iide disurebilmektedir.

Avrupa Birligi’nin son yillarda yurarlige aldigi dizenlemeler de
bu doniistimiin hizini artirmaktadir. Ozellikle Ambalaj ve Ambalaj
Atiklar Tizagu (PPWR), trtinlerin yalnizca nasil Uretildigine degil,
nasil paketlendigine ve tasindigina da odaklanmaktadir. Tek
kullanimlik ambalajlarin azaltiimasi, yeniden kullanim oranlarinin
artiriimasi ve kaynak verimliliginin desteklenmesi, énimtizdeki
donemde sirketlerin rekabet giiciinii dogrudan etkileyecektir. Bu
nedenle tekstil markalarinin surdirdlebilirlik stratejilerinde lojistik
artik destekleyici degil, belirleyici bir unsur haline gelmektedir.

Dijitallesme de bu dontsiimun vazgegilmez parcalarindan
biridir. Akilli takip sistemleri, 10T teknolojileri, veri analitigi ve yapay
zek& destekli planlama ¢éztmleri sayesinde yeniden kullanilabilir
tasima ekipmanlarinin nerede oldugu, kag kez kullanildigi ve
hangi operasyonlarda gorev aldigi anlik olarak izlenebilmektedir.
Boylece hem operasyonel kontrol artmakta hem de stirdurilebilirlik
performansi élgiilebilir hale gelmektedir. Olglilebilen her performans
ise gelistirilebilir ve raporlanabilir bir degere doniismektedir.

Tekstil sektortinde tuketicilerin beklentileri de degismektedir. Yeni
nesil tiketici yalnizca kaliteli ve sik Grlinler satin almak istemiyor; ayni
zamanda satin aldigi markanin cevreye ve topluma karsi sorumluluk
almasini da bekliyor. Bir Grtintin stirdUrulebilir kumastan tretilmis
olmasi kadar, magazaya hangi ydntemle ulastigi da marka algisini
etkileyen édnemli unsurlar arasinda yer almaya baslamistir. Bu nedenle
lojistik, artik gériinmeyen bir operasyon degil, marka degerini
guclendiren stratejik bir iletisim alanidir.

Oniimiizdeki yillarda basarili tekstil sirketlerini yalnizca en iyi
tasarimi yapan veya en uygun maliyetle tretim gergeklestiren
firmalar belirlemeyecektir. Gercek rekabet avantaji; kaynaklari en
verimli kullanan, karbon ayak izini azaltan, dongusel ekonomi
prensiplerini operasyonlarinin merkezine yerlestiren ve strdurdlebilir
lojistik sistemlerini benimseyen sirketlerde olacaktir. Clinkii gelecegin
lojistigi daha fazla tagima yapmak degil, daha akilli, daha az kaynak
kullanarak ve daha fazla deger Ureterek hareket etmektir.

Sonug olarak tekstil lojistigine bakis agimizi degistirmek
zorundayiz. Lojistik artik yalnizca Uriinlerin bir noktadan digerine
tasinmasi degildir; dogal kaynaklarin korunmasi, atiklarin azaltimasi,
karbon emisyonlarinin distrulmesi ve isletmelerin rekabet glictinuin
artiriimasi icin stratejik bir déntstim alanidir. Strdtrlebilirlik
hedeflerine ulasmak isteyen tekstil sirketleri, lojistigi yalnizca
maliyet kalemi olarak degil, cevresel ve ekonomik deger yaratan bir
yatirim olarak degerlendirmelidir. Clinkl gelecegin tekstil sektérd,
yalnizca ne Urettigiyle degil, o Urlinii diinyaya nasil ulastirdigiyla da
degerlendirilecektir.

Daha iyi bir duinya ve gelecek i¢in stirdurulebilir lojistik ile kalin...
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TREYLERLER RAYLARDA TASINACAK!

Urkiye Rayli Sistem Araglari Sa-
nayi AS (TURASAS) tarafindan
yuratilen Tir Dorsesi Tasima
Vagonu Projesi’nde test stirecleri
basladi. Kara yolu ile demir yolunu ayni ta-
sima zincirinde bulusturan vagonlardan bu

by

yil icinde 100 adet Uretilmesi planlaniyor.
Projede prototip Gretiminin tamam-
landigini belirten Ulastirma ve Altyapi
Bakani Abdulkadir Uraloglu, bu proje ile
Turkiye'de ilke imza atarak lojistik tagima-
cilikta yeni bir ddnemin kapilarini aralaya-

caklarini belirtti. Uraloglu, lojistik sektdriine
daha cevreci ve ekonomik ¢oztim sunmak
adina uretilecek yeni nesil vagonlar ile giiglii
bir alternatif sunacaklarini belirtti. Uraloglu,
tir dorsesi tasima vagonlari sayesinde kara
yolu lojistik sektériintin can damari olan trey-
lerlerin yerli ve milli imkanlarla Uretilen yuk
vagonlarina ytklenerek demir yolu hattinda
da tasinabilecegini ifade etti.

Uraloglu'nun agiklamasinda su ifadeler
yer aldi: TURASAS'ta bu yil iginde 100 adet
Uretmeyi planladigimiz vagonlarimiz ile
milli demir yolu flomuzu daha da guglendi-
recegiz. Test sureglerinin ardindan hizmete
alacagimiz bu vagonlar, kara yolu ve demir
yolu tasimaciligini birbirini tamamlayan bir
yapiya donusturerek daha verimli, daha
ekonomik ve daha strdarulebilir lojistik
altyapisinin olusmasina katki saglayacak. S6z
konusu vagonlarin kara yolu ile demir yo-
lunu ayni tagima zincirinde bulusturacagini
belirten Uraloglu, yuklerin uzun mesafede
demir yolunun son kilometre dagitimlarinda
ise kara yolundan avantajlarindan faydalana-
bilecegini soyledi.

Demiryolunda intermodal tasimacilik icin yeni yol haritasi hazir

lastirma ve Altyapi Bakani Ab-
dulkadir Uraloglu, AB destekli
“Turk Demiryolu Sektoriinde
intermodal Tasimacilik Hizmet-
lerinin Guglendirilmesi Projesi”’nin kapanis
toplantisinda, demiryolunun lojistikteki
payini artirmaya yonelik yeni yol haritasini
degerlendirdi. Uraloglu, Turkiye'nin Orta
Koridor ve Kalkinma Yolu projeleriyle kii-
resel lojistikte stratejik konumunu giglen-
dirmeyi hedefedigini sdyledi.
Ulastirma ve Altyapi Bakani Abdul-
kadir Uraloglu, Avrupa Birligi ile Tur-
kiye tarafindan ortaklasa fnanse edilen
= Tiirk Demiryolu Sektoriinde intermodal
Tasimacilik Hizmetlerinin Guglendiril-
mesi Projesi”**nin kapanis toplantisinda,
Tarkiye’nin demiryolu odakli lojistik vizyo-
nunu ve kiresel ulastirma koridorlarindaki
hedeferini anlattr.
intermodal tasimacihigin gelistirilmesi-
ne yonelik hazirlanan yol haritasinin deger-
lendirildigi toplantida konusan Uraloglu,
ulastirma yatirimlarinin yalnizca altyapi
projeleri olmadigini belirterek, Gretim,
ihracat, istihdam ve bélgesel kalkinmayi
destekleyen stratejik yatirnmlar olduguna
dikkat cekti. “Ulasim olmadan ticaret ol-
maz, ticaret olmadan tretim giiclenmez”
diyen Uraloglu, gugli lojistik altyapinin
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ekonomik biiytimenin temel unsurlarindan
biri oldugunu ifade etti.

Bakan Uraloglu, son 24 yilda ulastirma ve
altyapi alaninda 355 milyar dolarlik yatirnm
gerceklestirildigini belirterek, 2002 yilinda
yaklasik 11 bin kilometre olan demiryolu
aginin bugiin 14 bin kilometreye ulastigini
sdyledi. Halen 4 bin 164 kilometrelik de-
miryolu hattinda ¢alismalarin stirdigina
aktaran Uraloglu, agin 2028 yilinda 17 bin
287 kilometreye, 2053 vizyonu kapsaminda
ise yaklasik 30 bin kilometreye ¢ikariimasinin
hedefendigini kaydetti.

Konusmasinda kiiresel ticaret koridorlari-
nin 6nemine de deginen Uraloglu, Orta Kori-
dor ve Kalkinma Yolu projelerinin Turkiye’yi
Avrupa ile Asya arasinda stratejik bir lojistik
merkez haline getirecegini soyledi.

Tarkiye’nin Orta Asya ve Uzak
Dogu’dan gelen yiikleri Orta Koridor tizerin-
den Avrupa’ya ulastirmayi sirdirdigina
belirten Uraloglu, Kalkinma Yolu Koridoru

ile Basra Korfezi’nden baslayacak yeni ticaret
hattinin da Avrupa’ya uzanacagini ifade etti.
Suudi Arabistan, Urdiin ve Suriye tizerinden
planlanan demiryolu baglantisinin Kérfez
Ulkelerini Avrupa’ya baglayacak yeni bir ag
olusturmasinin hedefendigini dile getiren
Uraloglu, bu strecte Avrupa Birligi ile gelis-
tirilecek is birliklerinin projelere 6nemli katki
saglayacagini soyledi.

Demiryolunun karbon emisyonlarinin
azaltilmasinda en gevreci ulastirma modu
olduguna isaret eden Uraloglu, yeni hatlarin
ve yerli demiryolu araglarinin yesil dontisim
hedeferi dogrultusunda planlandigini belirtti.

Uraloglu, Avrupa Birligi’nin Global Ga-
teway stratejisi ile Turkiye’nin Orta Koridor
ve guney koridorlarinda yuruttigu yatirim-
larin birbirini tamamlayacagini ifade ederek,
Turkiye’nin artik yalnizca transit bir Ulke
degil, Gretim ve lojistik merkezi olarak da
kuresel tedarik zincirlerinde daha guclu bir
rol Ustlendigini sdyledi.




SCANIA - UOLRSWAGEN

ticari arac modelleri
Istanbul Park’ta

piste cikt

Scania’nin kamyon ve ¢ekici modelleri ile Volkswagen Ticari Arag’in Amarok’u, TOSFED
Istanbul Park’ta diizenlenen test suriist etkinliginde ayni pistte yer aldi. Etkinlikte
markalarin farkli kullanim alanlarina yonelik ¢dzimleri gercek siirtis kosullarinda tanitild.

ogus Otomotiv distributérltgun-
deki ticari ara¢ markalar Scania
ve Volkswagen Ticari Arag’in
One ¢ikan modelleri, diizenlenen
test stirUsti etkinliginde otomotiv ve ticari
arag basiniyla bulustu. Etkinlik kapsaminda
katihmcilar, haff ticari araglardan agir vasita-
lara uzanan genis tUrtin gamini hem inceleme
firsati buldu hem de gercek stiris kosullarin-
da deneyimledi.
TOSFED istanbul Park tesislerinde
gergeklestirilen etkinlikte, Volkswagen
Ticari Ara¢ markasinin segmentindeki
guclt temsilcisi Amarok ile Scania’nin
farkl operasyonel ihtiyaclara yonelik
gelistirdigi kamyon ve ¢ekici modelleri test
edildi. Bunun yani sira etkinlikte, Scania ve
Volkswagen Ticari Ara¢ markalarinin ticari
ara¢ musterilerinin farkli ihtiyaglarina yanit
veren modelleri de sergilendi.

‘SCANIA’NIN CEKICI VE KAMYON
SEGMENTINDEKI GUCUNU
SAHADA DENEYIMLEDIK’

Etkinlik kapsaminda degerlendirmelerde
bulunan Dogus Otomotiv Scania Pazarlama
Miuduiri Ozan Akbal, sunlari sdyledi:
“Scania’nin bugline kadar Urettigi en
gelismis, en verimli icten yanmali motoru

Ve gu¢ aktarma sistemini barindiran Super
Serisi ile insaat ve Yol Kamyonlarimizin
guclinl sahada tekrar deneyimleme firsati
bulduk. Yiizde 8 yakit tasarrufu saglayan
ve emisyon de@erleriyle tasimacilik
operasyonlar icin yeni standartlar belirleyen
Super modellerimizi ve insaat ve Yol
Kamyon segmentinde hazir beton, damper
ve mobil ving uygulamalarina yonelik,
musteri ve pazar beklentilerini karsilayan
Urtinlerimizle sahadaydik. Misteri odakli
yaklasimimiz dogrultusunda trtinlerimizin
sagladig operasyonel faydalari ve yenilikgi
oOzellikleri daha yakindan tanitmaya devam
edecegiz.”

‘TICARI ARAC DUNYASINA
YALNIZCA URUN ODAKLI
BAKMIYORUZ’

Etkinlikte konusan Volkswagen
Ticari Arag Pazarlama Mudtirii Omer
Madazlioglu ise, Dogus Otomotiv catisi
altinda faaliyet gosteren iki gtclU ticari
ara¢ markasinin yarattigi sinerjiye dikkat
cekerek sunlari sdyledi: “Bugin yalnizca
bir test stirtistl etkinligi icin bir araya
gelmiyoruz. Ayni zamanda ticari arag
dunyasinin farkli ihtiyaclarina, gesitlenen
kullanim senaryolarina ve siirekli

gelisen misteri beklentilerine ortak bir
vizyonla yaklastiimiz ézel bir deneyimi
paylasiyoruz. Musterilerimizin is yapis
bicimlerini, giinltk operasyonlarini ve
sahadaki gercek ihtiyaclarini merkeze aliyor;
gelecege yonelik beklentilerini de bittincl
bir bakis acisiyla degerlendiriyoruz.
Amacimiz, yalnizca Uriin sunan bir marka
olmak degil, musterilerimizin isine somut
deger katan ve stirdrtlebilir géztimler
gelistiren gucli bir is ortagi olmaktir.”

DOGUS OTOMOTIV CATISI
ALTINDATICARI ARACLARA
BUTUNCUL YAKLASIM

Volkswagen Ticari Arag ve Scania’nin
ortak etkinligi, Dogus Otomotiv’in ticari
arag diinyasina sundugu genis ve bittinctl
bakis agisini bir kez daha ortaya koyarken;
haff ticari aragtan agir vasitaya uzanan
Urdn gamiyla iki guiglii markanin masteri
ihtiyaclarina ugtan uca ¢dziim sunma
kabiliyetini net bir sekilde gosterdi. Bu guglu
birliktelik, yalnizca trtin gesitliligini degil;
ayni zamanda Dogus Otomotiv’in misteri
odakli, entegre ve gelecede yon veren ticari
arag yaklasiminin en somut ifadesi olarak
one cikiyor.
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Tolga Senoguz

Canalp Giindogdu

Simon Curwood

FORD OTOSAN

Urdin gelistirme ekibini yeni atamalarla guclendirdi

Ford Otosan, uriin gelistirme organizasyonunu yeni atamalarla gticlendirdi. 1 Temmuz 2026
itibariyla Tolga Senoguz Uriin Gelistirme Lideri, Canalp Giindogdu Urlin Gelistrme Operasyonlari
Lideri, Simon Curwood ise Ara¢ Donanim Sistemleri Muhendisligi Lideri olarak gdrevlerine baslad!.

ord Otosan, urtin gelistirme
organizasyonunda
gerceklestirdigi yeni atamalarla
muhendislik, teknoloji ve
inovasyon odakl donustimunu
guclendirmeyi stirduriyor. Sirketin
Urdn gelistirme yapilanmasinda hayata
gegirilen bu atamalar kapsaminda
Tolga Senoguz Uriin Gelistirme
Lideri, Canalp Giindogdu Uriin
Gelistirme Operasyonlari Lideri, Simon
Curwood ise Ara¢ Donanim Sistemleri
Muhendisligi Lideri olarak atandi.
Yaklasik ti¢ yildir Uriin Gelistirme
Lideri olarak gorev yapan lan Foston ise
30 Haziran 2026 itibariyla gérevinden ay-
rildi. Foston, gorev siiresi boyunca Ford
Otosan’in stratejik muhendislik déniisu-
mune, Uriin gelistirme yapilanmasinin
giiglenmesine ve Ford’un ktiresel Griin
gelistirme ekosistemiyle entegrasyonun
ilerlemesine énemli katkilar sundu.

URUN GELISTIRME LIDERLIGI:
TOLGA SENOGUZ

Tolga Senoguz, 1999-2007 yillari
arasinda Amerika’da bir otomotiv Sir-
ketinde sekiz yil gérev yaptiktan sonra
2007°de Ford Otosan’a katildi. Senoguz,
Ford Otosan’da tasarim ve analiz motor
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ve sanziman gelistirme mihendisligi
alanlarinda farkli sorumluluklar tstlendi.
2018-2021 yillari arasinda motor ve guc
aktarma sistemleri mihendisligine lider-
lik eden Senoguz, ardindan agir ticari
ara¢ muhendisligi alaninda liderlik gore-
vini ydrtttt. 2021-2025 déneminde Ford
Trucks Muhendislik Lideri olarak ekipler
arasl is birligini gu¢lendirdi; Ford Trucks
& IVECO stratejik is birligi dahil dnemli
projelere liderlik etti. Nisan 2025’ten bu
yana Uriin Gelistirme Operasyon Lideri
olarak gorev yapan Senoguz, Ford Oto-
san’daki 18 yillik deneyimiyle sirketin
Uruin gelistirme vizyonuna liderlik ede-
cek.

URUN GELISTIRME
OPERASYONLARI LIDERLIGI:
CANALP GUNDOGDU

Canalp Giindogdu, 2011 yilinda
goreve basladigi Ford Otosan’da, Ford
Trucks is gelistirme, Ford Otosan Akill
Hareketlilik, inovasyon, Yeni Girigimler,
Girisim Yatirnmlari gibi farkl alanlarda
gorev aldi. 2019-2020 yillari arasinda
yurtdisi gérevlendirmesiyle Ford’un
Palo Alto ofsinde ¢alisan Gundogdu,
2020-2022 arasinda Akilli Hareketlilik
Lideri olarak Turkiye’nin ilk baglantih

arag projesine liderlik etti. 2022-2024
yillarinda Buyiime ve Akilli Hareketlilik
is Alani Lideri, 2024-2026 déneminde
ise Ara¢ Donanim Muhendisligi Lideri
olarak gorev yapan Gundogdu, kalite
iyilestirme, maliyet optimizasyonu,
yapay zeka ve dijitallesme projeleri ile
sistem seviyesinde ydnetisimin guclen-
dirilmesine sundugu katkilarla 6ne ¢ikti.
Gundogdu’nun yeni gorevinde Grin
gelistirme stireglerinin etkinligini daha
daileri tasimasi hedefeniyor.

ARAC DONANIM SISTEMLERI
MUHENDISLIGI LIDERLIGI:
SIMON CURWOOD

Ara¢ Donanim Sistemleri MUhen-
disligi Liderligi gorevine atanan Simon
Curwood ise Ford Motor Company’den
Ford Otosan’a katildi. Curwood, son
olarak 2024-2026 yillari arasinda Teknik
Program Yd&netimi Entegre Hizmetler
Direktori olarak gorev yapti. Daha
Once Urin degeri yonetimi, otonom arag
entegrasyonu ve govde mihendisligi
gibi alanlarda ABD, Asya-Pasifk ve
Avustralya’da cesitli liderlik gorevleri
Ustlenen Curwood, kiresel mihendislik
deneyimiyle Ford Otosan’in trln gelis-
tirme yetkinligine katki saglayacak.
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Kocfinans, Ford Otosan blnyesine katild

Ford Otosan, Kog Finansman A.S. paylarinin devralinmasi strecini tamamlayarak Kogfinans’in tek
hissedari oldu. Sirket, bu adimla finansman kabiliyetini misteri yolculugunun daha entegre bir
parcas! haline getirerek otomotiv deger zincirindeki konumunu guglendirmeyi hedefliyor.

ord Otosan, 13 Mart 2026
tarihinde kamuya duyurdugu
Kog Finansman A.$. paylarinin
devralinmasina iliskin stireci
tamamladi. Gerekli diizenleyici onaylarin
alinmasi ve kapanis kosullarinin yerine
getirilmesinin ardindan Ford Otosan; Kog
Holding’in ytizde 50, Arcelik’'in ylizde
47 ve diger Kog Toplulugu sirketlerinin
yuzde 3 oranindaki Kogfnans hisselerini
devralarak sirketin tek hissedari
oldu. islem kapsaminda pay devrine
iliskin ddeme nakden ve pesin olarak
gerceklestirildi.

Kog¢fnans, fnansman sektdrtindeki
onci konumu, gl teknolojik altyapist,
veri odakli uzmanlhi@i ve cok markal
portfy yapisiyla Turkiye’de fnansman
alaninin énde gelen sirketleri arasinda
yer aliyor. Uzun yillardir Ford ve Ford
Trucks markalarinin en blytk perakende
fnansman is ortagi olan Kog¢fnans’in Ford
Otosan buinyesine katilmasi, sirketin mus-
terilerine ve bayilerine sundugu deger
Onerisini daha entegre bir yapiya tasiyan
stratejik bir adim olarak konumlaniyor.

FORD FiNANS: FORD VE FORD
TRUCKS iCiN DAHAGUCLU
MUSTERI YOLCULUGU

Kog Finansman A.$.’nin mevcut tizel
kisiligi, BDDK denetimindeki lisansh
Tnansman sirketi yapisi ve cok markali is
modeli korunacak. Ford ve Ford Trucks
markalarina yonelik fnansman faaliyet-
leri yeni donemde Ford Finans markasi
altinda, Ford Otosan ekosistemiyle daha
entegre sekilde surdtirtilecek. Ford Finans
ile musterilere arag satin alma stirecinden
satis sonrasl hizmetlere uzanan daha bu-
tlinsel, daha erisilebilir ve daha markayla
uyumlu Fnansman ¢oztmleri sunulmasi
hedefeniyor. Ko¢fnans halihazirda hiz-
met verdigi diger markalara yonelik aktif
kredi ve fnansman faaliyetlerine ise Kog-
Tnans markasi altinda devam edecek.

GUVEN OZYURT: REKABET,
MUSTERI YOLCULUGUNU
YONETME KABILIYETIYLE
SEKILLENIYOR

Ford Otosan Genel Muduri Glven
Ozyurt konuya iliskin degerlendirmesin-
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Y. Pinar Kitapg!

de sunlari sdyledi: “Bugtin otomotivde
rekabet yalnizca dogru araci Uretmek
veya musteriye sunmakla sinirli degil.
Musterinin araca eristigi, fnansman
seceneklerini degerlendirdigi, satis son-
rasi hizmet aldig, dijital ¢cozimlerden
yararlandigi ve aracin toplam sahip olma
maliyetini yonettigi tim yolculuk artik tek
bir deger 6nerisinin pargasi haline geli-
yor. Kog¢fnans’in Ford Otosan bunyesine
katilmasini bu nedenle yalnizca bir satin
alma islemi olarak degil; musterilerimize
ve bayilerimize sundugumuz deneyi-

mi daha buttinsel hale getiren stratejik

bir adim olarak goriyoruz. Finansman
kabiliyetini musteri yolculugunun daha
entegre bir parcasi haline getirerek, Ford
ve Ford Trucks musterilerine daha erisi-
lebilir, daha hizh ve daha guicli ¢coztmler
sunmayi hedefiyoruz. Bu yeni yapi, Ford
Otosan’in mobilite ekosistemini giglendi-
rirken Ko¢fnans’in otomotiv fnansmani
alanindaki deneyimini de daha genis bir
deger zincirine tasiyacak. Musterilerimiz,
bayilerimiz, is ortaklarimiz ve tiim oto-
motiv ekosistemimiz icin surdurulebilir
deger yaratacagina inanityoruz.”

Giiven Ozyurt

YESIM PINAR KITAPCI:
KOCFINANS’IN UZMANLIGINI
DAHA DA GUCLU BIR EKOSISTEME
TASIYORUZ

Kogfnans Genel Muduri Y. Pinar Kitapg!
ise degerlendirmesinde sunlari sdyledi: “Kog-
Tnans olarak fnansman sektdrtindeki derin
uzmanhgimizi, gelismis veri analitigi yetkin-
liklerimizi ve, gii¢li teknolojik altyapimizi
Ford Otosan’in kuiresel gictiyle birlestirerek
miisterilerimize ve is ortaklarimiza deger ya-
ratmaya devam edecegimiz yeni bir doneme
adim atiyoruz. Ford ve Ford Trucks ekosiste-
minde uzun yillardir gvenle insa ettigimiz
guglt sinerjiyi, bu yeni yapiyla birlikte gok
daha stratejik bir seviyeye tasiyoruz. Yeni do-
nemde Ford markalarina yonelik fnansman
faaliyetleri Ford Finans markasi altinda daha
entegre bir yapida devam ederken, Kogfnans
olarak ¢cok markali hizmet yapimizi koruya-
rak diger marka ve is ortaklarimizla yuritti-
gumuz aktif kredi ve fnansman faaliyetlerini
surdtrecegiz. Ford Otosan ekosisteminin
sagladigi genis vizyonu, dijitallesme ve fnan-
sal cozimlerdeki uzmanlhigimizla birlestire-
rek tiim otomotiv deger zincirine yenilikci ve
kapsayici cozumler Uretmeye haziriz.”
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Master Red EDITION ile uzmanhgini hafif ticari araclara tasidi

Renault Trucks Trkiye, Master Red EDITION ile hafif ticari ara¢ segmentindeki ¢ozim alanin
genisletirken, lansmana 6zel 1,2 milyon TL'ye kadar 9 ay vadeli y(izde 0 faizli finansman
kampanyasiyla profesyonel kullanicilara 6nemli bir yatinm avantaji sunuyor.

enault Trucks Turkiye, Master

Red EDITION ile ticari arag

diinyasindaki ¢oztm alanini

genisletti. Bu yeni yapilanma
ile Renault Trucks Turkiye, 6zellikle
ticari kullanicilar ve flo musterilerine
yonelik uzmanhgiyla haff ticari ara¢
segmentinde de ¢6zUm sunarak ticari
arag pazarindaki erisimini daha da
gi¢lendirmeyi hedefiyor. Avrupa’da
Fransa, ingiltere ve ispanya basta olmak
Uzere birgok tlkede basariyla uygulanan
bu yapi, Turkiye'de de profesyonel
miusterilere daha kapsamli ¢6ztimler
sunacak.

‘TEK NOKTADAN
DAHA KAPSAMLI
COZUMLER SUNACAGIZ’

Renault Trucks Turkiye Baskani Se-
bastien Delepine, konuyla ilgili su deger-
lendirmelerde bulundu:”Renault Trucks
olarak musterilerimizin is stireclerini
ve operasyonel ihtiyaclarini yakindan
taniyoruz. Buglin agir ticari ara¢ muste-
rilerimizin énemli bir b8IUmMU ayni za-
manda haff ticari ara¢ flosuna da sahip.
Renault Trucks Master Red EDITION’In
Turkiye’de Urin gamimiza katiimasiyla
birlikte musterilerimize ihtiya¢ duyduk-
lari c6zumleri tek cati altinda sunabile-
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cek, is ortakhgimizi daha da guclendire-
ceQiz. Bu adim sadece triin gamimizin
genislemesi anlamina gelmiyor. Ayni
zamanda ticari arag alanindaki uzman-
li§imizi, satis sonrasi hizmetlerimizi ve
operasyonel verimlilik odakh yaklasi-
mimizi haff ticari ara¢ segmentine de
tasiyoruz. Hedefmiz; musterilerimizin
toplam sahip olma maliyetini optimize
eden, is surekliligini destekleyen ve uzun
vadeli deger yaratan ¢ozimler sunmak.”

FARKLI TICARI KULLANIMLARA
UYGUN URUN GAMI

Renault Trucks Turkiye, ilk etapta
Master Red EDITION’In sasi kabin ve
panelvan versiyonlarini satisa sunacak.
Farkli gdvde secenekleri, uzunluklari ve
teknik ozellikleriyle birgok ticari kullanim
alaninin ihtiyaclarina yanit veren model
ailesi; ihtiyaca yonelik tstyapi ¢ozimleri
sayesinde lojistikten dagitima, belediye
hizmetlerinden saha operasyonlarina ka-
dar genis bir kullanim yelpazesi sunuyor.

Profesyonel kullanicilar icin satin
alma maliyetinden ziyade toplam sahip
olma maliyeti en 6nemli kriterlerden
biri olarak 6ne ¢ikiyor. Renault Trucks
tarafindan sunulan Master Red EDITION
modellerinde bakim periyotlari 30.000
kilometre olarak planlaniyor. Daha uzun

bakim araliklari sayesinde servis ziyaret-
lerinin azaltilmasi hedefenirken, arac-
larin operasyon disinda kaldigi sure de
minimum seviyeye indiriliyor. Boylece
isletmeler operasyonel stirekliliklerini
daha verimli sekilde surdurebilirken,
toplam sahip olma maliyetinde de
Onemli avantaj elde ediyor.

Renault Trucks, Renault Trucks
Finansal Hizmetler kapsaminda sun-
dugu fnansman ¢oztimleriyle esnek
satin alma olanaklari saglarken, ikinci el
hizmetleriyle de musterilerine araclarin
yasam dongusi boyunca katma deger
sunmay! hedefiyor.

3YIL/160.000 KILOMETRE
GARANTIYLE
GUVENCE ALTINDA

Renault Trucks Master Red EDI-
TION modelleri, 3 yil veya 160.000
kilometre Uretici garantisiyle satisa su-
nuluyor.

Garanti suresi boyunca tretim kay-
nakli olusabilecek arizalarda sunulan
parca ve isgilik destegi, isletmeler igin
ongorulebilir maliyet avantaji sagliyor.

30.000 kilometrelik bakim aralik-
laryla desteklenen bu garanti yapisi,
servis ziyaretlerini azaltirken araglarin
operasyon disinda kaldigi stireyi mini-
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mum seviyeye indiriyor ve isletmelerin
operasyonel stirekliligine katki saghyor.

Renault Trucks Master Red EDITI-
ON musterileri, markanin agir ticari arag
alanindaki uzmanhg@inin yani sira yaygin
satis ve servis agl ile profesyonel satig
sonrasi hizmetlerinden de yararlanabi-
lecek.

Ticari ara¢ kullanicilari icin zamanin
degerinin farkinda olan Renault Trucks,
uzman teknik kadrosu, hizl servis
anlayisi ve operasyon odakli hizmet
yaklasimiyla araglarin miimkin olan
en kisa stirede yeniden yola ¢ikmasini
hedefiyor.

Renault Trucks Master Red EDITI-
ON; baglantili arac teknolojileri, gelismis
guvenlik sistemleri, diistik toplam sahip
olma maliyeti, 3 yil garanti stiresi, uzun
bakim araliklari ve kapsamli satis sonrasi
hizmetleriyle profesyonel kullanicilarin
is sUreclerine deger katarken, Renault
Trucks’in musterilerine sundugu ¢éziim
ekosistemini de guglendiriyor.

LANSMANA OZEL YUZDE 0
FAIZLi FINANSMAN DESTEGI
Renault Trucks, Master Red
EDITION’In lansmanina 6zel ytzde 0
faizli fnansman kampanyasiyla pro-
fesyonel kullanicilarin yatirim kararini
destekliyor. Renault Trucks Finansal

Hizmetler (RTFS) tarafindan hazirlanan
kampanya kapsaminda, 1.200.000 TL'ye
kadar 9 ay vadeli yUzde 0 faizli kredi
imkani sunuluyor. Kampanya, 6zellikle
nakit akisini koruyarak yatirim yapmak
isteyen isletmeler icin 6nemli bir fnans-
man alternatif olusturuyor.

Ticari arag yatirimlarinda satin alma
maliyetinin yani sira fnansmana erisim
ve islem hizinin da buiytik 6nem tasidigi-
na dikkat ceken Renault Trucks Finansal
Hizmetler Turkiye Genel Muduru Ertan
Colak, su sekilde agikladi; “Master Red
EDITION’In lansmanina 6zel olarak
hazirladigimiz bu kampanyayla profes-
yonel musterilerimizin yatirim kararini
kolaylastirmayi hedefiyoruz. Musterile-
rimize 900 bin TLye kadar 12 ay vadeli
veya 1 milyon 200 bin TL'ye kadar 9 ay
vadeli ytzde 0 faizli kredi segenekleri
sunuyoruz. Ozellikle 1 milyon 200 bin
TL'ye kadar 9 ay vadeli ytzde 0 faizli -
nansman, kredi tutari ile vade arasindaki
denge acisindan musterilerimize en yuk-
sek fnansman avantajini saglayan opti-
mum secenek olarak 6ne ¢ikiyor. Yizde 0
faizli fnansman avantajinin yani sira hizli
degerlendirme ve dijital basvuru siregle-
rimiz sayesinde musterilerimizin zaman
kaybetmeden arag alimi yapabilmelerini
sagliyoruz. Renault Trucks Finansal Hiz-
metler olarak yalnizca kredi sunmuyor;

mausterilerimizin is sureclerini destekleyen,
operasyonlarina hiz kazandiran ¢ézimler
gelistiriyoruz.”

BASVURUDAN KREDI
KULLANIMINA KADAR
HIZLI SUREC

RTFS tarafindan gelistirilen stireg
sayesinde Master Red EDITION muisteri-
leri, minimum evrakla online basvuruda
bulunabiliyor. Basvurular hizli bir 6n
degerlendirmeden gegirilirken, sabah ta-
mamlanan basvurular ayni giin, 6gleden
sonra yapilan basvurular ise ertesi is giind
sonuclandirihyor. Kredinin ayni giin kul-
landirlabilmesi sayesinde isletmeler, arag
teslim sureglerini beklemeden faaliyetleri-
ne hizli bir sekilde baslayabiliyor.

Renault Trucks Turkiye Satis Direktor
Yusuf Adiguizel ise kampanyayi degerlen-
dirirken sunlari sdyledi: “Master Red EDI-
TION ile haff ticari arag pazarina giglu
bir giris yaparken 6zel fnansman kosullari
sunuyoruz. Renault Trucks’in satis, servis,
satis sonrasi hizmetleri ve Renault Trucks
Finansal Hizmetler’in fnansman ¢oztimle-
ri sayesinde musterilerimiz tum ihtiyaclari-
ni tek ¢ati altinda karsilayabiliyor. Lansma-
na dzel hazirlanan bu kampanyanin ticari
kullanicilar ve Flo musterileri icin dGnemli
bir firsat olusturacagina inanityoruz.”

ILK TESLIMAT MERSIN’E

Renault Trucks Turkiye'nin hafif ticari

arac pazarindaki ilk modeli Master Red

EDITION'in Tarkiye'deki ilk musteri
teslimati tamamlandi. Renault Trucks
yetkili bayisi Erman Ticari Araglar
tarafindan teslim edilen 13 metrekip

hacimli Master Red EDITION Panelvan

L3H2, Silitke'de ti¢ subesiyle market
isletmeciligi ve yem ticareti alaninda
faaliyet gdsteren Kose Ticaret'in arag
filosuna katildi. Kése Ticaret Firma

Sahibi Mustafa Ozel, teslimat téreninde

Master Red EDITION'i tercih etme
nedenlerini su sozlerle anlattr; “Bizim
isimizde araglarimiz gin boyunca
surekli yukleme, bosaltma ve dagitim

——

ARTIK HAFIF TICARIDE DE VARIZ!
Renault Trucks Master
Rod EDITION
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yapiyor. Marketlerimize tirtin sevkiyatinin yani sira yem ve
tarim Urdnlerinin tasinmasinda da kullaniyoruz. Bu nedenle
yukleme hacmi, kullanim kolayligi ve stirtis konforu bizim igin
cok 6nemliydi. Genis yukleme alani, ytksek tavani ve zengin
standart donanimiyla Renault Trucks Master Red EDITION
operasyonlarimiz igin en uygun tercih oldu.”

Erman Ticari Araclar Satis Danismani Ozgen Acikgdz ise
teslimati gerceklestirilen Master Red EDITION'in profesyonel
kullanicilarin ihtiyaglan dogrultusunda gelistirildigini
belirterek su degerlendirmede bulundu: “Aracimizin en
onemli avantajlarindan biri, Red EDITION paketinde bircok

donanimin standart olarak sunulmasi. Diz yukleme zemini,
genis yukleme alani ve yiksek tavan yapisi sayesinde

paletli yaklemelerde biytk kolaylik sagliyor. Kése Ticaret'in
marketlerine Grtn dagitiminin yani sira tarim ekipmanlarini
datasimasi nedeniyle bu ¢zellikler tercih stirecinde belirleyici
oldu. Strrticti odakl kokpit tasarimi, genis gorts agisi ve ttim
kumandalarin kolay erisilebilir sekilde konumlandirimasi da
musterimizin en cok begendigi 6zellikler arasinda yer aldi.
Renault Trucks Master Red EDITION, konfor, gtivenlik ve
operasyonel verimlilik agisindan profesyonel kullanicilarin
beklentilerine gliclti bir sekilde yanit veriyor.”
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Volvo Trucks, tek sarjla 700
kilometreye kadar menzil
sunan yeni Volvo FH Aero

Electric’in yani sira, 470
kilometreye kadar menzile
sahip yeni nesil FH, FM ve

FMX Electric modellerini
tanitti. Yeni araclar, agr ticari
tasimacilikta elektrifikasyonun
kapsamini genisletirken uzun
yol operasyonlarinda da yeni
bir donemin kapisini araliyor.
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Kivang Kizilkaya

UOLUO TRUCRS, 700 kilometreye varan menzilli

yeni nesil elektrikli araclarini tanitti

olvo Trucks, yeni modelleri ile

menzil standartlarini yeniden

belirliyor. Volvo Trucks’in uzun

menzilli yeni elektrikli cekicisi
Volvo FH Aero Electric, tek sarjla 700 km'ye
kadar* yol kat edebiliyor. ikinci olarak;
esneklik, verimlilik, stirtis konforunda
6nemli iyilestirmeler sunan ve 470 km’ye
kadar menzile sahip* yeni nesil agir hizmet
tipi Volvo FH, FM ve FMX Elektrikli
kamyonlar, daha fazla tasimacilik gorevi
icin elektrikli kamyon kullanimina gegmeyi
mumkdn kiliyor.

Marubeni Dagitim ve Servis Ticari
Avraclar COO’su Kivang Kizilkaya; “Volvo
Trucks her zaman ‘en iyiyi nasil yapabiliriz’
hedefyle calisiyor. Elektrikli kamyonlarda
ilk seri tretime gegen marka Volvo Trucks
olurken, Turkiye pazarina 16 ton Ustu
ilk elektrikli ¢ekiciyi sunan sirket de
Volvo Trucks oldu. Turkiye, Volvo Trucks
markasini temsil eden 90 tilke iginde
elektrikli gekici teslimati yapilan ilk 3
tlkeden biri konumunda. Turkiye pazarina
sundugumuz ilk elektrikli Volvo Trucks
cekiciler yollarimizda aktif olarak ¢alismaya
devam ediyor. 700 kilometreye kadar
elektrikli menzil sunabilen yeni Volvo FH
Aero Electric ile agir ticari arac sektdriinde
yeni bir seviyeye ulastik” dedi.

MEGAWATT SARJ VE YUKSEK
TASIMA KAPASITESI

Yeni uzun menzilli gekici Volvo FH
Aero Electric, yeni bir tahrik sistemi
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teknolojisi olan e-aks sayesinde tek
sarjla 700 km’ye kadar yol kat edebiliyor
ve bu da aragta 6nemli l¢lide daha
fazla batarya kapasitesi i¢in yer agiyor.
Kamyon, yeni MCS (Megawatt Sarj
Sistemi) standardina uyarlanarak, 8
bataryanin %20’den %80’e kadar sarj
edilebilmesi yaklasik 50 dakika surtiyor.
Bu da, sarj stiresinin AB’deki kamyon
surticuleri icin yasal olarak belirlenen
dinlenme stiresi icinde yapilabilecegi
ve hoylece yiksek verimlilige katki
saglanilabilecegdi anlamina geliyor.

\Volvo Trucks Baskani Roger Alm,
“Gelistirdigimiz ve genislettigimiz trin
yelpazemizde tasimacilik gorevleri icin
sundugumuz elektrikli coztimlerimize;
700 km'ye kadar menzile sahip son
teknoloji Urtint bir elektrikli gekiciyi de
ekliyoruz. Duinya genelindeki kamyon
tasimaciliginin biyuk bir b8limindn
gelecekte elektrikli araglar tarafindan
gerceklestirilecegine olan inancimizda
kararlyiz. Yeni kamyonlarimizin
muhtesem performansi géz 6niine
alindiginda, bunun nedenini anlamak
kolay. Sektdruin en iyisi konumuna
gelen uzun yol elektrikli kamyonlarimiz
olaganustii menzili, yiksek yuk tasima
kapasitesi, hizl sarj ve milkemmel stirtis
konforuyla birlestiriyor. Bu kamyonla
mUsterilerimiz, dizel kamyonlarla ayni
verimlilikle, gercekten uzun mesafeler
kat edebilir ve tim is giinii boyunca
calisabilirler” dedi.

470 KM’YE KADAR MENZIL

Yeni Volvo FH, FM ve FMX elektrikli
kamyonlar, farkl uygulamalarda
maksimum esneklik saglamak tizere
tasarlanan, tamamen yeni bir tahrik
sistemine sahip. Mikemmel stirtis
performansi sunan bu sistem, striictiniin
kamyonu strerken beton mikseri, kancali
kaldirma platformu veya ¢op toplama
Unitesi gibi yardimci ekipmanlara ekstra
motor veya eklentiye ihtiya¢ duymadan,
guc saglayacak sekilde tasarlandi. Bu,
surus sirasinda kullanim imkani saglayan,
artiriimis islevsellige sahip entegre bir
sanziman giig ¢ikisi (PTO) sayesinde
mumkin oluyor. Kamyonlar 470 km'ye
kadar menzile sahip olabiliyor ve yaklasik
65 dakikada %20’den %80’e kadar sarj
edilebiliyor.

Volvo Trucks Bagkani Roger Alm; “Yeni
nesil Volvo FH, FM ve FMX Electric, yeni
ve akilli fonksiyonlarla donatiimis olup,
surticliye buytk konfor sunuyor ve gok
cesitli tasimacilik gorevleri icin sifir egzoz
emisyonlu ulasimi mumkn kiliyor” dedi.

TUM KAMYONLARDA
PURUZSUZ VITES GECISLERI
Yeni Volvo FH, FM ve FMX Electric
ve 700 km menzile ulasabilen Volvo FH
Aero Electric, daha akici ve kontrolll
performans saglamak icin cift elektrikli
motorla senkronize edilen bir sanziman
ile donatiliyor. Yeni Volvo FH, FM ve
FMX Electric’te 8 vitesli; Volvo FH Aero



Electric’te 6 vitesli olan yeni Powershift
sanzimanlar, purtizsuiz vites gegisi sunuyor

ve daha konforlu bir ¢calisma guint igin daha

az gurdltl ve titresim Uretiyor.

KISACA UZUN MENZILLIi VOLVO
FHAERO ELECTRIC

» Kullanim alanlari: Uzun mesafeli
ve sehirlerarasi tasimacilik, bir gtinde 700
km’den fazla mesafe kat etmek.

» Temel 6zellikler: iki elektrik motoru
Ve 6 vitesli sanzimani arka aksa entegre
eden kompakt e-aks, sasi alaninda daha
fazla batarya icin yer agiyor. 460 kW’a
(623 HP) kadar gug ¢ikisl. Daha fazla
kullanilabilir enerji ve daha ylksek sarj hizi,
merkezden merkeze rotalar ve iki vardiyali
calisma icin ideal.

» Toplam kapasite: 48 tona kadar briit
kombine agirlik (GCW). Menzil ve yik
kapasitesi arasindaki dengeyi optimize
etmek icin esnek batarya konfglrasyonu.
28 tona kadar yuk kapasitesi.

» Menzil: Tek sarjla 700 km’ye kadar*

» Sarj: 700 KW MCS (Megawatt) ile
9%20-80 aras! yaklasik 50 dakika. 350 kW
CCS (Birlesik Sarj Sistemi) ile %20-80 arasl
yaklasik 85 dakika.

» Ozel 6zellik: Sojutma Uiniteleri igin
elektrik gug ¢ikisi (EPS) 6zelligi sayesinde

ayri bir dizel jeneratore olan ihtiyag ortadan
kalkiyor.

KISACAYENI NESIL VOLVO FH,
FM VE FMX ELECTRIC

» Kullanim alanlart: Karayolu insaat,
bélgesel dagitim, kentsel lojistik, altyap, atik
ve agir 6zel uygulamalar.

» Temel ozellikler: Elektrik torkunu
en ust diizeye ¢ikarmak icin 6zel olarak
tasarlanmis 8 vitesli sanzimana sahip yeni
cift motorlu tahrik sistemi. 540 kW’a (731
HP) kadar gug ¢ikisi.

» Esneklik: Daha agir yukler ve
zorlu arazi kosullari icin tasarlanmistir;
maksimum esneklik icin ¢ift tahrik aksi ve
dusuk vites oraniyla donatilabilir.

» Menzil: Tek sarjla 470 km’ye kadar*

» Toplam kapasite: 65 tona kadar
Briit Kombine Agirlik (GCW). Menzil ve
yik tasima kapasitesi arasinda dengeyi
optimize etmek icin esnek batarya
konfgirasyonu. 23,8 tona kadar yik
tasima kapasitesi (4x2 gekici).

» Sarj: 350 KW CCS (Birlesik Sarj
Sistemi) ile yaklasik 65 dakikada %20-80
sarj.

» Ozel ozellik: Vingler, kancali
kaldirma araglari veya damperli kasalar
icin gesitli guc cikis ¢oztimleriyle (Ayr
motorlar veya cift motor ¢ikisi) coklu
konfgurasyonlar. Kamyon ve kasa ayni
anda calistirlabilir.

FOSIL YAKITSIZ
ULASIMA DOGRU

\olvo Trucks, 2040 yilina kadar net
sifir emisyon hedefne ulasmak icin fosil
yakitsiz ulasima gegise odaklaniyor. Bu
gecis, bataryali elektrikli, yakit hticreli
elektrikli ve yesil hidrojen, biyogaz,
biyodizel veya HVO (hidrojene islenmis
bitkisel yag) gibi yenilenebilir yakitlarla
calisan icten yanmali motorlara dayali Ui¢
yollu bir teknoloji stratejisi kullanilarak
gerceklestiriliyor.

*Menzil; hava kosullari ve riizgar
direnci gibi dis etkenlerin yani sira
kamyonun toplam agirhdi ve strriictiniin
performansi gibi diger faktorlere gore
degisiklik gosterebilir.
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Kasva Uluslararasl Taglmacmkfilosuna 18. Tirsan’ini katti

Irsan, Kasva Uluslararasi
Tasimacilik’a Tenteli Perdeli Multi-
Ride teslimati gergeklestirdi. Bu
teslimatla birlikte Kasva Ulusla-
rarasl Tasimacilik’in yalnizca Tirsan aragla-
rinda olusan filosu 18 adede ulasti. Tirsan
Adapazar Mega Uretim Kampuisi'nde
gerceklestirilen teslimat torenine Kasva
Uluslararas! Tasimacilik Firma Sahibi Harun
Erdem, Kasva Uluslararasi Tasimacilik Firma
Sahibi Ali Erdem ve Tirsan Treyler Satis icra
Kurulu Uyesi Recep Ondal Demirci katildi.
Kasva Uluslararasi Tasimacilik Firma Sahibi

Harun Erdem teslimat tdreninde yaptigi
aciklamada sunlari sdyledi: “Nakliyecilik
hayatimiza bir Tirsan ile bagsladik ve bu-
giin isimizi biytterek Avrupa’nin énemli
hatlarinda, farkli Griin gruplarina yonelik
tasimacilik faaliyetlerimizi stirdUruyoruz.
Tirsan’i tercih etmemizde ilk elden tecruibe
ettigimiz, kaliteli Gretimi, Turkiye ve Avru-
pa yol sartlarina uygunlugu, disik isletme
maliyeti, uzun vadeli kullanimda sundugu
guven ve guglii servis agi etkili oldu. Filo-
muzu buyutirken yatinmimizin sahadaki
karsiigini Tirsan ile alacagimizi net olarak

biliyoruz. Oniimiizdeki yatnmilarimizda da
tercihimiz Tirsan’dir”” Tirsan Treyler Satis
icra Kurulu Uyesi Recep Ondal Demirci
teslimat toreninde yaptigi degerlendir-
mede sunlari sdyledi: “Kasva Uluslararasi
Tasimacilik, sektérimiiziin iginde yetisen
caliskanliklari ve girisimcilikleriyle gliclene-
rek biyuyen kiymetli is ortagimizdir. Tirsan
araclarimiz, Kasva Uluslararasi Tagimacilik’in
glclenerek biiyliyen operasyonlarinda
rekabet giiglerini artiracaktir. is birligimizin
OnUmuzdeki dénemde de guclenerek
devam etmesini temenni ediyoruz.”

Demiral Uluslararasi Nakliyat’a Tirsan’dan 5 adet tenteli treyler teslim aldi

irsan, Demiral Uluslararasi
Nakliyat’a 5 adet Yeni Nesil
Tenteli Perdeli Multi-Ride teslim
etti. Bu yeni yatirm ile Demiral
Nakliyat, operasyonel verimliligini artirarak
uluslararasi tasimacilik kapasitesini daha
da guclendirdi. Teslimat, Tirsan Adapazari
Mega Uretim Kampiisii'nde gerceklestirildi.
Torene Tirsan Treyler Yénetim Kurulu Bas-
kani Cetin Nuhoglu ile Demiral Uluslararasi
Nakliyat Genel Mudurd Cihat Turhan kati-
lim gdsterdi. Tirsan Treyler Yonetim Kurulu
Bagkani Cetin Nuhoglu teslimat toreninde
yapti§i konusmada, ““Sektorimiiztin kokli
gecmisinin temsilcilerinden Demiral Ulus-
lararasi Nakliyat’in 30. yilini kutluyorum.
ihsan Bey’i yakindan taniyor, bugiin ikinci
nesli temsilen gorev alan Cihat Turhan ile
bu gucli yapinin basariyla devam ettigini
goérmekten memnuniyet duyuyorum. Nesil-
den nesile aktarilan bu strdurdlebilir yapi,
sektériimiiz adina da énemli bir degerdir. is
birligimizin éniimizdeki dénemde de de-
vam edecegine inaniyorum. Hayirli olsun”
dedi. Demiral Uluslararasi Nakliyat Genel
Mudurd Cihat Turhan ise yatinmlarini su
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sOzlerle degerlendirdi: “Tirsan’ dayaniklili-
g1, 30 yildir iginde oldugumuz sektore ver-
digi gliven ve operasyonel ihtiyaclarimiza
uygun yiik glvenligi coziimleri nedeniyle
tercih ediyoruz. Bu yatinm ile de misterile-
rimize sundugumuz hizmet kalitesini daha
da artirmayi ve operasyonel strekliligimizi

v

ULUSLARARASI Nk jyar AS
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guclendirmeyi hedefliyoruz. Bugun itibariy-
la filomuzda bulunan 25 adet Tirsan araci
ile uluslararasi operasyonlarimizi stirdiirtir-
ken, bulylime planlarimiz dogrultusunda
yatinmlarimiza devam ederek Tirsan ile is
birligimizi 6nimizdeki dénemde de stir-
durmeyi planlyoruz.”

\?”/ ULUSLARARAS] NAKLIYAT A.S.
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SCHMITZ CARGOBULL

Daren Lojistik, filosunu 15 Schmitz Cargobull treyler ile gticlendirdi

guz Holding grup sirketlerinden

olan ve Sariyer Kola markasi

ile Milli Takimlar Resmi icecek

Sponsoru olan Daren Lojistik,
Schmitz Cargobull’dan 15 adet Simple
Varios Tenteli Treyler teslim aldi. Daren
Lojistik tesislerinde gerceklestirilen teslimat
térenine Daren Lojistik Genel Mudur(
Huiseyin Has ve Schmitz Cargobull Akdeniz
Bélge Mudart Kerim Balli katildi. Torende
kisa bir agiklama yapan Daren Lojistik
Genel Mudur Hiseyin Has: “Schmitz
Cargobull alm kararimizda, 2023 yilinda

Bogazici
Beton Filosunu
400 adet Actros ve
Arocs ile genisletti

ercedes-Benz Tirk ile Bogazici
Beton arasindaki yaklasik 20
yillik is ortaklig, filoya katilan
Mercedes-Benz Actros ve
Arocs modellerinden olusan toplam 400
adetlik yeni araglarla bir kez daha pekisti.
istanbul’da yirmiden fazla farkli lokasyonda
kirka yakin hazir beton tesisiyle tretim ve
satis faaliyetlerini stirdiiren Bogazici Beton,
yeni arac yatinmiyla insaat sektoriindeki
operasyon kapasitesini artirmay! hedefliyor.
Teslimat térenine Mercedes-Benz Tuirk,
Bogazici Beton ve yetkili bayi Heska Motor-
lu Araglar’in Ust diizey yoneticileri katild.
Mercedes-Benz Tiirk Kamyon Pazarlama ve
Satis Direktort Alper Kurt, térende yaptigi
konusmada yaklasik 20 yildir devam eden
Bogazici Beton is ortakligini 400 adetlik
Actros ve Arocs teslimatiyla daha da guic-

MERCEDES-BENZ TURK

gerceklestirdigimiz 10 adet S.CS Simple
Varios Tenteli Treyler’den edindigimiz
tecruibe etkili olmustur. Markanin yiiksek
ikinci el degeri, galvanizli sasi ve st

yapisi, pergin vida teknolojisinin sagladigi
esneklik, dayanim ve uzun émr, Schmitz
Cargobull dingil ve stispansiyon sisteminin
yarattigi memnuniyet etkili olmustur.
Tasimasini yaptigimiz mesrubat triinleri
icin Schmitz Cargobull Treyler’lerin hafifligi
bize 6nemli bir avantaj saglamistir. Ayrica,
yeni araclarin Gzerindeki standart donanim
olan TrailerConnect ile uydu baglantili arag

ICARI

bilgi sistemi yeni siparisimizde Schmitz
treylerlerini tercih etmemize sebep oldu.
ishirligimizin hayirli olmasini diliyorum”
dedi. Schmitz Cargobull Akdeniz Bélge
Mudurl Kerim Balli ise, “Mukavemeti
yuksek sasi ve Ustyapimiz, akilli treyler
sistemimiz, her nakliyeye uygun moduler
yapimiz, Turkiye ve Avrupa ¢aginda
genis yaygin servis agimiz ve hafif treyler
dizaynimiz ile icecek tasimalarinda
sektorde dne ¢ikiyoruz. Daren Lojistik ile is
birligimizin gelecekte de devam etmesini
temenni ediyoruz” dedi.

i 3 Ii.!l’l I

&
- b 2% ! e T

£ MERCEDES-BENZ'DEN BOGAZIGi BETON'A

YILDIZ TRANSFERi
7 TEMMUZ 2026

lendirdiklerini belirterek, son 10 yilda sirkete
yaklasik 1.800 Mercedes-Benz kamyon
teslim ettiklerini sdyledi. Kurt, yeni araclarin
dayaniklilik, giivenlik ve performans 6zel-
likleriyle Bogazici Beton’un operasyonlarina
onemli katki saglayacagini ifade etti. Heska
Motorlu Araglar Yénetim Kurulu Uyesi ilyas
Tolog ise 400 araclik yatinmin, Mercedes-
Benz Tirk ile Bogazici Beton arasindaki
uzun soluklu is ortakliginin ve karsilikl
guvenin 6nemli bir gostergesi oldugunu

belirterek, yatirmin sirketin operasyonel gi-
cunu daha da artiracagini séyledi. Bogazici
Beton Yonetim Kurulu Baskani Abdurrahim
Zengin de yaklasik 20 yildir devam eden

is birligi kapsaminda son 10 yilda filola-
rina yaklasik 1.800 Mercedes-Benz arag
kattiklarini hatirlatti. Zengin, 400 arachk
yeni yatinmin yalnizca filo buytitme degil,
operasyonel verimlilik ve hizmet strekliligini
guclendirmeye yonelik stratejik bir adim
oldugunu vurguladi.
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IUECO 2026 stratejisini yeni model gami ve
premium mobilite vizyonuyla acikladi

Torino’da diizenlenen IVECO Experience 2026 etkinliginde yeni marka vizyonunu aciklayan
IVECO, 2026 model trtin gamini, dijital hizmet ekosistemini ve musteri deneyimi odakl
premium mobilite stratejisini tanittl. Marka, “Spirito in Movimento” yaklasimiyla arag dreticisinin
Otesine gegerek entegre ¢oziimler sunan uzun vadeli bir is ortagi olmay! hedefledigini duyurdu.

Luca Sra || | Olof Persson

VECO, 1-4 Temmuz tarihleri arasinda

italya’nin Torino kentindeki Ocine

Grandi Riparazioni (OGR) etkinlik

merkezinde diizenledigi IVECO Expe-
rience 2026 organizasyonunda yeni marka
stratejisini ve 2026 model yili Grtiin gamini
tanitti. Musteriler, yetkili saticilar, is ortaklari,
basin mensuplari ve calisanlardan olusan 2
bini agkin katilimcinin yer aldig etkinlikte
sirket, ticari mobilitenin gelecegine yonelik
vizyonunu paylast!.

Etkinlikte IVECO, yalnizca ticari arag
Ureten bir marka olmanin 6tesine gecerek
mUsterilerine arag, dijital cozimler, baglantili
hizmetler ve satis sonrasi destekten olusan
entegre bir ekosistem sunmayi hedefeyen
yeni is modelini tanitti. Sirket, uzun vadeli is
ortakhdr anlayisini yeni marka stratejisinin
merkezine yerlestirirken, kalite, glivenilirlik
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ve musteri deneyimini éncelikli alanlar
olarak konumlandird.

2025 yilinda kutlanan 50. kurulus yil
déndminin ardindan marka dénisumina
yeni bir asamaya tastyan IVECO, “Spirito in
Movimento” vizyonuyla ticari arag Ureticisi
kimligini mobilite ¢6ziim ortadi yaklasimiyla
guclendirmeyi hedefiyor. Yeni ddnemde
sirket; GrUnlerinin yani sira dijital hizmetler,
baglantili teknolojiler ve operasyonel
cozUmlerle musgterilerinin is sureclerine daha
fazla deger katmayi amaghyor.

Yeni marka stratejisi, Iveco Group
CEO’su Olof Persson’un ev sahipliginde;
Kamyon is Birimi Baskani Luca Sra,
Teknoloji ve Dijitallesme Donuistim
Direktort Marco Liccardo ile Kalite ve
Operasyon Direktorii Domenico Nucera’nin
katildigi oturumda paylasild.

YENI DONEM UC TEMEL
UZERINE INSAEDILDI

Sirketin yeni yaklasimi ti¢ temel
baslik tzerine insa edildi. Tasarim Odakli
Hareket yaklasimi, arag tasarimindan
suriict ergonomisine kadar insani merkeze
alan muhendislik anlayisini temsil ediyor.
Deneyim Odakl Hareket, ara¢ se¢imi,
fnansman, baglantil servisler ve IVECO
ON platformunu kapsayan dijital hizmet
ekosistemini 6ne ¢ikarirken; Aile Odakli
Hareket ise satis sonrasi hizmetler, mobil
servis ¢ozUmleri ve musteri calisma
surekliligini artirmaya yonelik destek
hizmetlerini kapsiyor.

Etkinlikte IVECO’nun 2026 model yili
Urdn ailesi de tanitildi. Yeni seride agr ticari
ara¢ IVECO S-Way, orta segment Eurocargo
ve haff ticari ara¢ Daily modellerinin yani
sira elektrikli Griin gamini olusturan S-eWay;,
eDaily, eJolly ve eSuperjolly modelleri

sergilendi. Yeni Grtin gami; baglantih
teknolojiler, dijital servisler ve toplam
sahip olma maliyetini dustirmeye yonelik
¢Oztimlerle destekleniyor.

Etkinlik kapsaminda tanitilan dijital
ekosistemde, IVECO ON platformu ve
Toplam Sahip Olma Maliyeti Hesaplayicisi
gibi uygulamalar éne ¢ikti. Sirket, bu
sistemlerle Flo yonetimini kolaylastirmayi,
veri odakli karar alma stireglerini
desteklemeyi ve operasyonel verimliligi
artirmay1 hedefiyor.

Iveco Group Kamyon Is Birimi
Baskani Luca Sra, yeni marka vizyonuna
iliskin degerlendirmesinde, “Spirito in
Movimento yalnizca bir slogan degil,
IVECO’nun geleceg@e yonelik calisma
anlayisini ifade ediyor. 50 yili askin
deneyimimizden aldigimiz giigle Grtin
gelistirmeden hizmetlere kadar tim
stireclerde musterilerimizin yaninda olmayi
strdairecegiz. 2026 model yili Griin gamimizla
kaliteyi, musteri yakinh@ini ve uzun vadeli
is ortakligini daha da guiclendirmeyi
hedefiyoruz” ifadelerini kulland.

Etkinlik boyunca ziyaretciler, yeni
araglarin yani sira dijital ¢coztimler, baglantili
servisler ve satis sonrasi hizmetleri
deneyimleme firsati buldu. Organizasyonun
son gunt ise IVECO ¢alisanlarina ayrilarak
sirketin yeni marka vizyonunun dncelikle
kendi ekipleri tarafindan benimsenmesi
hedefendi.

IVECO Experience 2026 ile birlikte sirket,
yeni trlin gamini, dijital hizmetlerini ve
musteri odakl yaklasimini tek bir ekosistem
altinda birlestiren stratejisini ortaya koydu.
IVECO, bu déniisiimle ticari ara¢ pazarindaki
rekabet glictint artirmayi ve musterilerine
uzun vadeli deger sunan premium bir
mobilite ortagi olmayi hedefFiyor.









